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En este cuadernillo, encontrarás ma- 
terial bibliográfico para la materia 
“Elementos de micro y macroecono- 
mía”, de la orientación Economía y 
Administración de la escuela secun- 
daria. 

Esta selección recorre los ejes prin- 
cipales de los contenidos mínimos 
previstos de esta materia y fue es- 
pecialmente diseñado por docentes 
que dictan clase en distintas escue- 
las del partido de La Matanza para 
ser utilizado por los/as estudiantes 
que concurren a dichas escuelas, 
atendiendo a sus intereses y sus par- 
ticularidades. 

El objetivo de este cuadernillo es que 
se convierta en material de trabajo y 
consulta permanente y que permita 
que todos/as los/as estudiantes pue- 
dan tener acceso a iguales condicio- 
nes de estudio, puedan contar con la 
bibliografía requerida para cada ma- 
teria y fortalecer así sus trayectorias 
escolares en la educación media. 
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UNIDAD INTRODUCTORIA. 


Las diferentes definiciones conceptuales del campo de la economía. Principales elementos metodológicos. 
Relaciones entre la microeconomía y la macroeconomía. Estructura general de un sistema económico. 
Agentes económicos. 


Unidad 1. La microeconomía. Aspectos generales: 

Principales nociones sobre economía y empresas. Economía: la administración de los bienes escasos y la 
gestión de las necesidades sociales. Esquema de funcionamiento de un modelo económico. El consumo, los 
consumidores y las teorías del consumidor. La utilidad. La curva de indiferencia. El equilibrio del consumidor. 
La teoría de la demanda. Elasticidad precio e ingreso. Teoría de la producción. Equilibrio de mercado. Los 
costos. Corto y largo plazo. Maximización del beneficio. 


Unidad 2. La microeconomía. Análisis de los mercados: 

La estructura del mercado: las teorías de los mercados “competitivos” y los mercados “perfectos”. El mo- 
nopolio. Las restricciones legales y los monopolios. El oligopolio, el oferente líder y diferentes modelos oli- 
gopólicos. El cartel: el caso de la Organización de Países Exportadores de Petróleo (OPEP). Competencia 
monopolística. Las “fallas” del mercado y las características estructurales del capitalismo. 


Unidad 3. La microeconomía. Elementos para el análisis de la distribución del ingreso: 

Distribución y sistema de precios. Los fijadores de los precios en una economía de mercado. Demanda deri- 
vada y remuneración de los factores. El mercado de trabajo: demanda y oferta de trabajo. Los sindicatos y 
su influencia en la fijación del monto del salario. El salario mínimo y la negociación colectiva. El mercado de 
la tierra. El mercado de capital. 


Unidad 4. La macroeconomía. Herramientas conceptuales para el análisis del ingreso nacional: 

Los instrumentos de las políticas macroeconómicas. El origen del producto bruto interno y su relación con 
la producción de bienes y servicios. Las discusiones en torno a la validez del establecimiento de PBI para 
conocer la calidad de vida de un país. El PBI y la contabilidad nacional. PBI nominal y real. Producto na- 
cional bruto. Los ciclos económicos. El presupuesto público. El déficit presupuestario. La política fiscal en 
un estado neoliberal y del tipo keynesiano. La política fiscal como instrumento estabilizador de la actividad 
económica. Inflación y desempleo. El dinero y los bancos. El Banco Central y la política monetaria. 





En nuestra vida cotidiana, la palabra economía aparece con bastante frecuencia: en los diarios, la televi- 
sión, la radio, internet y en las conversaciones de los adultos en general. Todos tenemos un conocimiento 
de cuestiones económicas, aunque sean básicas. Necesitamos cosas (alimentos, ropa, etc.), esas cosas 
tienen un precio y nosotros tenemos que tener el dinero para poder comprarlas. La forma más habitual 
de conseguir el dinero es trabajando. Todos estos conceptos: compras, precio, trabajo, producción, son 
materia de estudio de la economía. 
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ELEMENTOS METODOLÓGICOS 


Como el objeto de estudio de la economía es la realidad social, uno de los métodos científicos más utiliza- 
dos es la observación. A partir de observar la realidad, se formulan hipótesis que tratan de explicar aquello 
que observamos y, nuevamente, se vuelve a la realidad para contrastar las hipótesis, para desecharlas o 
construir una teoría que explica lo observado. 


OBSERVACIÓN DE LA REALIDAD 


Se plantean 


HIPÓTESIS 
Se 


CONSTATA CON LA REALIDAD 


Se construyen 


TEORÍAS 


EXPLICAN LA REALIDAD ESTUDIADA 


CLASIFICACIÓN DE LA ECONOMÍA 


e MICROECONOMÍA: se ocupa de los fenómenos económicos referidos a las unidades económicas (fami- 
lias, empresas) en forma aislada o relacionadas entre sí. Su estudio abarca: 

-La unidad de consumo y su intervención en el mercado en forma de demanda. 

-Las unidades de producción y su intervención en el mercado en forma de oferta. 

-La determinación de los precios en los distintos mercados. 

-Los ingresos en los factores productivos. 

Ejemplo: si hablamos de un aumento del precio en la tarifa de la luz, como consecuencia de la demanda de 
este tipo de energía. 





e MACROECONOMÍA: es aquella rama de la economía que se ocupa de analizar las relaciones que existen 
entre las variables macroeconómicas más significativas, denominadas” agregados económicos”. Se ocupa 
de lo que ocurre en el conjunto del sistema económico: el nivel general de los precios y su evolución, la in- 
flación y sus posibles soluciones; la producción agregada, el nivel del desempleo y su posible reducción, la 
balanza de pagos, el crecimiento económico, el presupuesto público. 


Debe resaltarse que la microeconomía y la macroeconomía son dos ramas de la misma disciplina, la 
economía, y como tales se ocupan de las mismas preguntas aunque se fijan en distintos aspectos. 


E 
| 


SEGÚN EL CARÁCTER ESTRATÉGICO DE ANÁLISIS: 





e ECONOMÍA POSITIVA: se refiere a la constatación o verificación de hechos de índole económica y sus 
consecuencias, en forma meramente objetiva, libre de toda opinión. Son ejemplos de esta economía: definir 
y explicar el concepto de recursos. 


e ECONOMÍA NORMATIVA: se refiere a preposiciones sobre hechos, de acuerdo a juicios de valor acerca 
de lo que debería ser o es deseable que así ocurra. En definitiva, son opiniones basadas en distintos criterios 


políticos, ideológicos, étnicos, etc. Un ejemplo de esta economía sería la opinión de la iglesia en relación a 
las medidas que debería tomar el gobierno con respecto a la situación económica del país. 


Organización de la 
economía de un país 
¿CÓMO? ¿PARA QUIÉN? 
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ECONOMÍA DE PLANIFICACIÓN 
CENTRALIZADA 


ECONOMÍA MIXTA 
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SISTEMA ECONÓMICO: es la forma en que todo un país organiza su economía y consiste en el conjunto 
de normas básicas, no sólo técnicas, sino también de nivel institucional, que tienen como fin regularizar las 
actividades económicas. 
Todo sistema económico debe tratar de dar respuestas a las tres preguntas siguientes: 
¿Qué bienes y servicios producir y en qué cantidad? Se debe elegir entre construir más pavimentos o más 
hospitales, entre producir más alimentos o bienes de inversión. 
¿Cómo producir tales bienes y servicios? Toda sociedad debe determinar quiénes van a ser 
responsables de la producción, qué medios y técnicas se emplearán, y cuáles serán los métodos y la 
organización seguidos en el proceso productivo. 
¿Para quién producir? ¿O quiénes consumirán los bienes y servicios producidos? Cómo se va a distribuir 
el total de la producción nacional entre los diferentes individuos o familias. 


= ECONOMÍA DE MERCADO O SISTEMA DE MERCADO: 

Es aquel mercado que no se ve afectado por la planificación o control estatal. Los medios de producción son 
de propiedad privada y las decisiones son tomadas por las distintas unidades económicas: cada persona 
elige su trabajo, cada familia decide qué bienes desea consumir, cada empresa decide qué va a producir, 
cómo lo va a producir y dónde lo va a vender. 


= ECONOMÍA DE PLANIFICACIÓN CENTRALIZADA: 
Los medios de producción están en manos del Estado, que toma las decisiones de qué se producirá, cómo 
se hará y para quién. 


=" ECONOMÍA MIXTA: 
Esta economía es un sistema intermedio, donde el sector público coopera con el sector privado para decidir 
el qué producir, cómo se hará y para qué. 


AGENTES ECONÓMICOS 





En general, hoy en día, no existe ninguna economía que sea totalmente libre, siempre hay una intervención 
del Estado. Por eso, en las economías modernas, en todo sistema económico los agentes intervinientes son: 


e EMPRESAS: son las unidades productivas que emplean factores productivos (trabajo, maquinarias, 
edificios, etc.) para producir bienes y servicios. 


e FAMILIAS: son las unidades consumidoras que son las que poseen los factores productivos. Con la 
remuneración que obtienen, adquieren los bienes y servicios que consumen. 


e ADMINISTRACIÓN PÚBLICA: es el Estado y es a través de él que la sociedad establece las normas 
que deben cumplir sus integrantes. 


LA RELACIÓN ENTRE LOS AGENTES ECONÓMICOS PODEMOS MOSTRARLO EN EL CIRCUITO 
ECONOMICO SIMPLE: 


ADMINISTRACIÓN PÚBLICA 
¿Qué? 
¿Cómo? 


¿Para quién? 
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Actividad N°1) 


a) Según Rudolf Cartnap, las ciencias podrían clasificarse como formales, que son las que estudian las 
formas válidas para establecer deducciones; las naturales, que estudian la naturaleza; y las sociales 
(también llamadas “ciencias culturales”) que estudian la conducta del hombre viviendo en sociedad. De 
acuerdo a esta clasificación, ¿qué es la ciencia económica? ¿una ciencia formal, una ciencia natural o 
una ciencia social? Justificar. 


b) Reconocer a qué tipo de economía (microeconomía o macroeconomía) le corresponde el estudio de las 
siguientes afirmaciones: 


e La inflación provocada en el mes de enero. 

e Los despidos que se produjeron en una empresa textil. 

e El incremento de precios de los productos lácteos. 

e El incremento de las exportaciones de los productos agrícolas durante el segundo semestre del año. 
e La tasa de desempleo que se produjo en la provincia de La Rioja durante el primer trimestre del año. 


c) Clasifiquen los siguientes enunciados según pertenezcan al campo de la economía positiva o al de la 
normativa: 


e La tasa de desocupación en la Argentina es del 16%. 

e La tasa de desocupación en la Argentina es muy alta. 

e La forma en que se mide la tasa de inflación en la Argentina es errónea. 

e La tasa de inflación en la Argentina cayó del 8% en 2014 al 6,6% en 2015. 


d) Buscar dos recortes periodísticos que se distingan por tratar temas macroeconómicos y microeconómicos. 
Subrayar ideas principales y justificar la clasificación realizada. Responder la siguiente pregunta en ambos 
textos: 

¿el texto es principalmente normativo o positivo? 


Actividad N°2) 


Consideren que en una sociedad hay una empresa que produce y vende comida, por un valor de $150 por mes. 
La empresa tiene un empleado. Por trabajar en la empresa, Beto recibe un sueldo (que es su ingreso) de 
$60 por mes. 


Ana es la propietaria de la empresa. Todos los meses, la empresa le paga la diferencia entre el total de sus 
ventas y el sueldo de Beto. Esa diferencia es el ingreso de Ana. 

Carlos gobierna y presta servicios de justicia y seguridad a la población. En carácter de impuestos, les cobra 
a Ana y a Beto la tercera parte de sus respectivos ingresos. Ana, Beto y Carlos gastan en comida todos los 
ingresos que les quedan disponibles (en el caso de Ana y Beto, es su ingreso luego de pagar impuestos). 


Realicen un diagrama con el circuito de pagos en esta sociedad, considerando cuatro actores: 
la empresa, Ana, Beto y Carlos. 


Luego respondan: ¿Cuánto recibe cada uno, y en concepto de qué? ¿De quién lo recibe? 
O ¿Cuánto paga cada uno, y en qué concepto?¿A quién le paga? 


UNIDAD N? 1. LA MICROECONOMÍA. ASPECTOS GENERALES 


LA ACTIVIDAD ECONÓMICA 
EEK 





Es el esfuerzo voluntario con la finalidad de obtener los bienes escasos que se necesitan para 
satisfacer las necesidades. 
En la actividad económica, se agrupan tres sectores: 


" Sector primario: es la actividad realizada con la materia prima o los recursos naturales (agricultura, 
ganadería, pesca). 

=" Sector secundario: transforma la materia prima en productos elaborados o semielaborados 
(construcción). 

= Sector terciario: prestación de servicios (transporte, educación). 


Entre los ELEMENTOS DE LA ACTIVIDAD ECONÓMICA, tenemos: 


a) Los factores productivos: son todos aquellos insumos necesarios para la producción de bienes y servicios 
(la tierra, el trabajo y el capital). 


b) Tecnología: estudia los diferentes medios, métodos y técnicas que pueden elegirse para el logro de la 
producción de un determinado bien o servicio. 


c) Especialización: entendiéndose por tal la división del trabajo que consiste en la participación de distintas 
actividades que en conjunto logran la producción de un determinado bien o servicio. 


d) Intercambio: está relacionado con el costo de oportunidad, es decir la cantidad de bienes o servicios a 
los que se deben renunciar para producir otros bienes. 


EL PROBLEMA ECONÓMICO: LA ESCASEZ 
o a A A 





La escasez es el problema económico por excelencia. En economía, se habla de escasez de recursos frente 
a necesidades ilimitadas. Entendiendo por escaso aquello que no es poco, sino que las posibilidades de 


utilizarlo son limitadas, se necesita tiempo, esfuerzo, organización, capital, entre otras cosas. 


NECESIDADES HUMANAS ILIMITADAS —————————»> RECURSOS ECONÓMICOS ESCASOS 


De esto surge un nuevo concepto: el costo de oportunidad, que significa que, al contar con 
recursos escasos, para poder satisfacer una necesidad siempre se debe renunciar a satisfacer 
otra. Por ejemplo: una empresa debe elegir qué recursos utilizará para la producción de determinados 
bienes, renunciando a la producción de otros. Este problema no sólo se presenta a nivel empresarial, 
también lo tienen las familias, que deben elegir de qué manera gastar sus ingresos, y también lo tie- 
ne el Estado, que debe optar, por ejemplo, en construir más carreteras o construir más escuelas o dar 


subsidios a desocupados. 
E : 


LAS NECESIDADES Y LOS BIENES ECONÓMICOS 





INTRODUCCIÓN: 

Todos los seres que habitan la tierra tenemos diferentes necesidades: necesidades de alimentación, de abrigo, 
de relacionarse con otros seres, y también necesidades de desarrollar nuestras potencialidades y de recreación. 
Las personas nos caracterizamos por estar siempre insatisfechas. Cuando logramos algo, buscamos me- 
jorarlo o buscamos satisfacer otras necesidades. Por ejemplo: deseamos tener un auto, aunque sea un 
modelo viejo, cuando lo conseguimos al cabo de un tiempo vamos a querer cambiarlo por un modelo más 
nuevo, esto es normal, porque el ser humano tiene el deseo constante de superación. Por eso, decimos que 
las necesidades son ilimitadas. 


Concepto de necesidad: es la sensación de un cierto malestar por carecer de algo. 
Características de las necesidades: 


e llimitadas en cantidad: a medida que las sociedades se desarrollan, existen más y nuevos bienes o 
servicios que los consumidores o usuarios desean. Por ejemplo: celular, computadora, etc. 

e Limitadas en su capacidad de satisfacción: es una característica relativa, porque las necesidades son 
diferentes en cada persona y a su vez es imposible la satisfacción de todas nuestras necesidades. 


e Tipo de necesidades: 









Alimentarse, vestirse. 


Surge de la vida en sociedad. 
Ej: educación. 


NATURALES 















DEL INDIVIDUO 






SEGÚN DE QUIENES 
SURGAN 









SOCIALES 








DE LA SOCIEDAD 


Surge del individuo y pasan a ser de la 
sociedad. Ej: transporte. 





COLECTIVAS 









PÚBLICAS 


Surge de la misma sociedad. Ej: orden 
público, seguridad. 











PRIMARIAS De ellas depende la conservación de la vida. Ej: los alimentos. 





SEGÚN SU 


NATURALEZA : a A 
Son las que atienden a aumentar el bienestar del individuo y 


varían de acuerdo al medio cultural, social o económico. 
Ej: estudiar idiomas, comprar un DVD. 





SECUNDARIAS 







SEGÚN LA DE BIENES Satisfechas por cosas materiales. Ej: alimentarse, vestirse. 


NATURALEZA DEL 
BIEN UTILIZADO DE SERVICIOS Satisfechas por el hacer de otras personas. Ej: educación. 


SEGÚN EL TIEMPO PRESENTES De satisfacción inmediata. Ej: alimentarse, vestirse. 


DE SATISFACCIÓN 
FUTURAS Según la previsión voluntaria u obligatoria. Ej: ahorro, seguro. 


CONCURRENTES Sustituyen a otras necesidades: sustituir ventilador 


SEGÚN LA RELACIÓN por aire acondicionado. 


OS AS FAIRE COMPLEMENTARIAS Aquellas que no pueden satisfacerse aisladamente; adquisi- 


NECESIDADES ción de un bien para después poder consumirlo. 





RECURRENTES Necesidades que se repiten frecuentemente: alimentación. 


BIENES O RECURSOS 





Son todas aquellas cosas materiales o inmateriales que están a disposición del hombre para su consumo, 
con el fin de satisfacer sus necesidades. 


Bienes libres: son ilimitados en cantidad o muy abundantes y no son propiedad de nadie. 
Por ejemplo: el aire. 


Bienes económicos: son llamados también bienes escasos, es decir que nunca existen en cantidad su- 
ficiente para satisfacer la demanda de los consumidores. Tienen como características el ser escasos, útiles y 
transferibles. Por ejemplo: inmuebles, rodados, productos alimenticios, electrodomésticos, etc. 


Servicios: se entiende por servicios, la actividad que se destina directa o indirectamente a satisfacer las 
necesidades de las personas, con la particularidad de que no se produce ningún tipo de bien material. Ejem- 
plos: la distribución de bienes. Las actividades que satisfacen necesidades culturales, de salud, servicios 
que prestan los bancos o las compañías de seguro. 


Valor: todos los bienes tienen un valor. Se entiende por valor a la cualidad que constituye una cosa digna 
de estimación o aprecio. A veces se confunden los términos valor y precio, siendo que el precio es sólo la 
expresión numérica del valor. En sentido económico, el valor es una cualidad que sugiere la idea de útilidad 
y de esfuerzo (trabajo) para conseguir el bien o servicio de que se trate. 


DOS CLASES DE VALOR ECONÓMICO: 


Valor de uso: es el adjudicado por las personas en función de la utilidad (aptitud de un bien o servicio para 
satisfacer total o parcialmente una necesidad). 


Valor de cambio: es el que le otorga poder de compra a sus poseedores. 


Utilidad: Es la propiedad que tienen los bienes, razón por la cual son requeridos. Es decir, la 
capacidad que tiene un bien o servicio de satisfacer alguna necesidad. Teniendo en cuenta lo expuesto en 
valor, la utilidad tiene relación directa, conjuntamente con el esfuerzo (trabajo), para la determinación del 


valor de un bien determinado. 





- En función de las necesidades de consumo: 


* Bienes de consumo: satisfacen necesidades corrientes. 

* Durables: muebles. 

* No durables: se consumen en el acto. Ej: aliementos. 

e Medios de producción: se utilizan para la producción o distribución de otros bienes. 
* Durables: maquinarias. 

* No durables: aquellos que quedan eliminados en una producción. ej: gas. 


- En función de nivel de elaboración: 


e Materias primas: es todo lo que nos brinda la naturaleza. 

e Vegetal: proviene de la agricultura. 

e Animal: cueros, carnes, pieles. 

e Mineral: hierro, cobre, bronce. 

e Productos semielaborados: son aquellos que se encuentran en diferentes etapas del ciclo 
productivo, pero no están listo para la venta. Ej: pintura sin envasar. 

e Productos terminados: están listos para satisfacer necesidades. 





En las siguientes páginas, nos concentraremos en el comportamiento de las empresas y de 
las familias. Para ello, no incorporaremos en el modelo económico -por ahora- al gobierno. 
El modelo que analizaremos parte de la base que cada agente económico toma decisiones 
tratando de lograr, en la mayor medida posible, sus objetivos. 


e Las familias poseen los recursos (o “factores”) productivos: están integradas por trabajadores que 
cobran sueldos, empresarios que son propietarios de empresas y reciben ganancias y propietarios de 
capital financiero que reciben intereses por su capital. 


e Las empresas contratan los recursos productivos que necesitan para producir bienes y servicios. Si 
producen bienes finales, se los venderán a las familias; si producen bienes intermedios, se los venderán 
a otras empresas. 
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CIRCUITO ECONÓMICO 


Las diversas operaciones que se realizan en el mercado determinan el circuito económico 


MERCADO DE FACTORES 


PRODUCTIVOS 





E Tierra Capital Trabajo Re 
So 


¿Qué? 
¿Cómo? 
¿Para quién? 


MERCADO DE BIENES 
Y SERVICIOS 





Del circuito, surgen tres interrogantes que sintetizan una cuestión económica dentro de una sociedad y que 
deben ser resueltos para la toma de decisiones dentro de los mercados. 
Estos son: 


¿Qué PRODUCIR? 
¿Cómo PRODUCIR? 


¿Para quién PRODUCIR? 





Este modelo económico es el de una economía de mercado, denominada así porque su base 
fundamental es el intercambio voluntario que realizan los agentes económicos en los mercados. 

En una economía de mercado, cada agente económico vende algo. Por ejemplo: un trabaja- 
dor le ofrece a la empresa su fuerza de trabajo, por una determinada cantidad de dinero (su sala- 
rio). La empresa, a partir del trabajo que contrata, más otros insumos, ofrecerá a la venta los bienes y 
servicios que produce, que le reportarán ingresos. 








TEORÍA DEL CONSUMIDOR 





En una economía de mercado, cada persona que toma decisiones de compra es un “consumidor”. Hay 
quienes tomarán las decisiones pensando en sus necesidades individuales, mientras que otros lo harán 
pensando en las necesidades de su familia. 

Cada familia es distinta de las otras, sus medios económicos y necesidades son diferentes. Cada familia 
adquiere los bienes y servicios porque les resultan útiles. Algunos bienes tendrán más utilidad que otros y 
los consumidores decidirán de acuerdo a sus prioridades: “cuanto más utilidad tiene un bien, más valioso 
resulta ese bien”. 


Esa utilidad es subjetiva porque depende de lo que siente cada uno; no se la puede medir, pero sí se puede esta- 
blecer un orden, en función de las preferencias del consumidor. 
Entonces el consumo depende de variables que inciden en las compras de bienes y/o servicios, esas variables son: 


e Las preferencias del consumidor. 
e El ingreso que se tiene para gastar (su restricción presupuestaria). 
e Los precios. 


De aquí, surge otro concepto: “utilidad marginal decreciente”. Significa que, a medida que aumenta el con- 
sumo de un bien, es decir, cuanta mayor cantidad tengo de un bien, menor será la cantidad que me reporta 
consumir una unidad adicional (el valor de cada utilidad irá decreciendo). Esto se puede mostrar mediante 


las curvas de indiferencia. 


LAS CURVAS DE INDIFERENCIA: 


Si tenemos dos canastas con bienes distintos, un consumidor puede decidir si prefiere una o la otra, o puede 
estar indiferente frente las dos, lo que implicaría que ambas le proporcionan similar utilidad. Partiendo de un 
modelo simplificado, tenemos la existencia de dos bienes: 


e 5 kilos de carne y 30 kilos de pan (puede conseguir más carne entregando kilos de pan). 
Supongamos que cambia 10 kilos de pan por 5 kilos de carne. Entonces, tendría: 


e 10 kilos de carne y 20 kilos de pan: pero habrá una situación en el que el consumidor se sienta indiferente, 
es decir, que no pueda decidir entre una u otra situación porque le da lo mismo. Esa situación podría darse 
entregando 12 kilos de pan por 5 kilos de carne, entonces tendría: 


e 10 kilos de carne y 18 kilos de pan. 


Partiendo de esta situación, ¿cuántos kilos más de pan podría entregar para conseguir 5 kilos más de car- 
ne? Suponemos que está dispuesto a entregar 6 kilos de pan nada más (acá se encuentra indiferente entre 
tener 10 kilos de carne y 18 de pan o 15 kilos de carne y 12 kilos de pan), ahora que tiene más carne y menos 
kilos de pan: ¿cuánto estaría dispuesto a entregar? (El pan y la carne tienen utilidad decreciente: cuanto más 
se tiene, menos se valora). 

Suponemos que estaría dispuesto a entregar sólo 2 kilos de pan (valora más el pan, porque le queda poco). 


REPRESENTACIÓN GRÁFICA: 


En la abscisa, ubicamos las cantidades de un bien y en la ordenada las cantidades del otro bien. 
Las curvas de la indiferencia muestran las preferencias del consumidor con respecto a distintas combina- 


ciones de bienes. 


Combinaciones: 


5 kg carne y 30 kg pan 


10 kg carne 20 kg pan indiferencia (le da lo mismo) 


15 kg carne y 12 kg pan 
20 kg carne y 10 kg pan 


Curva de indiferencia 1 


Otras combinaciones podrían ser: 


5 kg carne y 45 kg de pan 
10 kg de carne y 27 kg de pan 


15 kg de carne y 17 kg de pan 


20 kg carne y 13 kg de pan 


Curva de indiferencia 2 

























































































35 n 
30 45 
25 : 
20 30 
15 F 
0 7 = 
5 5 
0 0 
0 5 10 15 20 25 0 5 10 15 20 35 


Se pueden realizar infinitas curvas de indiferencia para cada par de bienes. Gráficamente, la curva muestra 


que, cuanto más alejada del eje de ordenadas se encuentra, más preferible será para el consumidor. 


EQUILIBRIO DEL CONSUMIDOR: 





Habíamos dicho que las decisiones de consumo dependen de las preferencias de los consumidores, del 
ingreso disponible y de los precios de mercado. 
Ahora supongamos, ¿cuál es la decisión de un consumidor que tiene un determinado ingreso y enfrenta 


determinados precios de mercado? 


Supongamos que el precio es de 2,5 kilos de pan por cada kilo de carne y que su ingreso inicial es de 5 kilos 


de carne y 40 kilos de pan. 


Si decidiera consumir sólo carne, vendería todo su pan y obtendría 16 kilos de carne, más los 5 kilos que ya 
tenía, sería en total 21 kilos de carne. Si en cambio quisiera sólo pan, vendería los 5 kilos de carne y obtendría 
12,5 kilos de pan, más lo que ya tenía, en total serían 52,5 kilos de pan y nada de carne. 
Hay infinitas combinaciones que podrían realizarse y uniendo los puntos de todas esas combinaciones obtenemos 


la línea de presupuesto. 


Línea de presupuesto o área de 
restricción presupuestaria: 


Expresa la combinación máxima de dos 
bienes a los que se puede acceder con 
un importe de dinero, dados los precios 
de mercado. 


Kilos de pan 


Línea de presupuesto 
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Kilos de carne 


20 25 
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MERCADO Y DEMANDA 





Es un ámbito físico abstracto donde se realizan las actividades por medio de las 
MERCADO cuales se ponen en contacto la oferta (productores) y la demanda (familias). En 

él, se producen dos fuerzas contrarias (la oferta y la demanda) a fin de obtener el 

precio más conveniente para cada una de ellas. 

Llamamos demanda, a la cantidad de bienes o servicios que, a distintos pre- 

cios, un consumidor está dispuesto a comprar en el mercado, mientras no se 
DEMANDA modifiquen las condiciones sibujetivas y objetivas en que actúa (gustos, preferen- 

cias, ingresos, etc) 


Tabla y curva de demanda: 


La tabla muestra las cantidades de bienes que se compran a determinados precios, esto se representa en 
un gráfico de ordenadas. 

Supongamos que tenemos una empresa que se dedica a la venta de jeans a un precio de $600. La empresa 
venderá sólo dos unidades, que será lo que las personas estarían dispuestas a demandar. En cambio, si el 
precio baja, la cantidad demandada aumentará (QD). 


Curva de demanda de jeans 

















| $600 600 
soo| a| Èa 














0 1 2 3 4 5 6 7 
Cantidad demandada 


Características de la curva: 


e Pendiente negativa. 
e Decreciente. 


e Los puntos se llaman “movimientos a los largo de la curva”, que se producen por cambios en los precios. 
Ley fundamental de la demanda: 


Establece que la cantidad demandada de un producto tiende a variar en sentido inverso al precio, mientras 
se mantienen constantes las demás variables que inciden en la conducta del consumidor, según el supues- 
to ceteris paribus (todo lo demás permanece constante). 
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DESPLAZAMIENTO DE LA CURVA DE LA DEMANDA 





Si bien el precio es uno de los factores que determinan la demanda de los consumidores, ese no es el único 
motivo que produce el aumento o disminución de la demanda, sino que también lo son: 


e LOS GUSTOS DE LOS CONSUMIDORES (G): cuando la demanda de un bien aumenta, sin importar cuál 
es su precio, la causa puede ser un cambio en los gustos de los consumidores o bien en la moda (ocurre 
con la vestimenta, el calzado, etc.). 


e LA DISTRIBUCIÓN DEL INGRESO (YD): los cambios en el ingreso de los consumidores provocarán 
desplazamiento de la curva de demanda, ya que la capacidad de compra (poder adquisitivo) de ellos está 
determinada por el nivel de ingreso que reciben periódicamente. En este caso, surge la necesidad de dife- 
renciar y analizar los bienes normales de los bienes inferiores. 


e BIENES NORMALES: son aquellos cuya demanda aumentará cuando el nivel del ingreso de la población 
aumenta. Dentro de éstos, podemos nombrar bienes de lujo (DVD, equipo de música) y bienes de primera 
necesidad (alimentos, vestimenta). 


e BIENES INFERIORES: son aquellos que la población consume debido a que su ingreso no le permite 
otro tipo de bienes (normales) para satisfacer sus necesidades (ejemplo: margarina en lugar de manteca, 
colectivo en lugar de remis). 


CUANDO AUMENTA 
EL INGRESO 


BIENES NORMALES 





Aumenta la cantidad demandada 


De 1° necesidad: en menor proporción 
De lujo: en mayor proporción 


NS o Disminuye la cantidad demandada 


BIENES NORMALES: se produce un desplazamiento de la curva hacia la derecha debido a un aumento 
en los ingresos de los consumidores. 





Desplazamiento de la 


curva hacia la derecha 





+ INGRESO 
- DEMANDA 


X> 


P 


1 





BIENES INFERIORES: se produce un desplazamiento de la curva hacia la izquierda debido al aumento 


de ingreso de los consumidores. 
ALPARGATAS 


+ INGRESO Desplazamiento de la 
- DEMANDA K curva hacia la izquierda 


- El precio de los bienes relacionados (Pr): las alteraciones en el precio de un bien pueden ocasionar 
desplazamientos en la curva de la demanda de otro bien. 
E s 









cuando el precio de un bien aumenta, se reduce la cantidad 
demandada de otro bien. Ejemplo: automóvil- combustible. 


P2 P1 


cuando el precio de un bien aumenta, también aumenta la demanda del bien sus- 
tituto. Por ejemplo: Manaos- Coca-Cola. 


cuando los consumidores suponen que aumentara el pre- 
cio de un determinado bien, su demanda aumentara, en cambio sí es a la inversa, la demanda disminuirá. 


Elasticidad - precio de la demanda: Es una medida que indica en qué proporción 
varía la cantidad demandada ante un cambio en el precio. 


En general, las curvas de demanda tienen pendiente negativa, lo que significa, que cuando el precio aumen- 
ta, disminuye la Qd. Esto es algo que podemos observar a diario. Por ejemplo: cuando aumenta el combus- 
tible en todas las empresas petroleras al mismo tiempo, el consumo tiende a disminuir, pero relativamente 
poco. En cambio, supongamos que una sola empresa aumenta los precios y las otras no; en ese caso, la 
demanda se volcará a las empresas que no aumentaron sus precios. Ahora, si queremos saber en qué pro- 
porción va a disminuir-aumentar la cantidad adquirida ante un aumento (disminución) de precios, este dato 
nos proporciona la elasticidad - precio. 


Fórmula  Epd: Variación porcentual de la QD A A%Q 


Variación porcentual del precio A%P 
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TIPOS DE ELASTICIDAD: 





e ELÁSTICA: surge cuando, al variar el precio de un bien, la cantidad que se demanda de ese bien, 
varía mucho. Generalmente, esto ocurre en los bienes de lujo: golosinas, celular, gaseosas, etc. 


AQd > AP El coeficiente de elasticidad > 1 


e INELÁSTICA: surge cuando al variar el precio de un bien, la cantidad que se demanda de ese bien 
varía poco. Generalmente, esto ocurre en los bienes de primera necesidad: pan, leche, etc.. 


AQd <AP O<El coeficiente de elasticidad es < 1 
e UNITARIA: ocurre cuando el coeficiente de elasticidad es igual a 1. 
E=1 


ELASTICIDAD CRUZADA DE LA DEMANDA 





La Qd de un bien no sólo muestra sensibilidad ante los cambios en los precios del propio bien, sino tam- 
bién ante las alteraciones en los precios de ciertos productos que están relacionados con él (hablamos de 
bienes sustitutos y complementarios). La elasticidad cruzada puede ser positiva o negativa. 


e Es positiva (+) cuando aumenta la Qd de un bien, porque se produjo un incremento en el precio de 
su sustituto. 


e Es negativa (-) cuando disminuye la Qd de un bien, porque su complementario aumentó su precio. 


ELASTICIDAD — INGRESO DE LA DEMANDA 


Se utiliza para evaluar cómo responde la Qd de un determinado bien respecto a cambios en los ingresos 
de los consumidores, siempre y cuando el precio y el resto de las variables permanezcan constantes. Por lo 


general, la demanda de un bien aumentará cuando aumente el ingreso. 


Fórmula E= Variación porcentual de la QD A%Q 
Variación porcentual del ingreso A% | 





Cabe destacar una diferencia que se produce según se trate de bienes normales o inferiores. 


e BIENES NORMALES: un bien normal es aquel cuya elasticidad- ingreso es positiva 
(un aumento en el ingreso produce un aumento en la demanda). 


e BIENES INFERIORES: un bien inferior es aquel cuya elasticidad-ingreso de la demanda es negativa 
(un aumento en el en el ingreso produce una disminución en la demanda). 


Es importante destacar que el valor de elasticidad-ingreso tiene relación directa con el nivel general de in- 
greso de la población. Por lo tanto, un mismo bien puede ir variando su valor de elasticidad a medida que el 


conjunto de personas van adquiriendo un mejor nivel de vida. 
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MERCADO Y OFERTA 





Llamamos oferta a la cantidad alternativa de bienes o servicios que, a distintos precios, 
un vendedor o productor está dispuesto a ofrecer, mientras no se modifiquen las 
condiciones subjetivas u objetivas en que actúa. 


TABLA Y CURVA DE LA OFERTA: 


Continuando el ejemplo anterior, si el productor pone a la venta cada jeans a $600, estará dispuesto a 
ofrecer 6 unidades. Pero si éste debiera bajar el precio, la cantidad ofrecida también disminuirá. 


curva de oferta de jeans 











Características de la curva: 
- Pendiente positiva. 


- La curva es creciente. 














Precio 
O a- NOU AOON 








O 100 200 300 400 500 600 700 
Cantidad demandada 


LEY FUNDAMENTAL DE LA OFERTA 





Establece que la cantidad de un bien que se ofrece en el mercado tiende a variar en forma directa al precio, $ faol 


DESPLAZAMIENTO DE LA CURVA DE LA OFERTA 





Las variables más significativas que afectan a la oferta son: 


e El precio de los factores productivos o insumos. 

e La tecnología. 

e Expectativas de variación de precios. 

e Disposiciones gubernamentales (impuestos). 

e Precio de otros bienes (cuando las empresas fabrican más de un bien). 


EL PRECIO DE LOS FACTORES PRODUCTIVOS; 
Si, por ejemplo, disminuye el precio de los fertilizantes, los agricultores se sentirán dispuestos a producir 
más cereales. Este cambio producirá un desplazamiento hacia la derecha. 


EL PRECIO DE OTROS BIENES (una empresa se dedica a la producción de dos bienes: maíz y cebada): 
Si el precio del maíz disminuye, es probable que los agricultores reduzcan la producción de maíz y se dedi- 
quen a la producción de cebada. En este caso, la curva de la oferta de cebada se desplaza hacia la derecha 
como reacción de la reducción del precio de maíz. 


TECNOLOGÍA: 

Una mejora en la tecnología puede, por ejemplo, contribuir a reducir los costos e incrementar los rendi- 
mientos. Esto que hará que los empresarios ofrezcan más productos a cualquier precio y, en consecuencia, 
tendrá lugar un desplazamiento hacia la derecha de la curva de la oferta. 


P1 


Y P2 
DISPOSICIONES GUBERNAMENTALES: 


El precio de los bienes se ve afectado, entre otros motivos, por los impuestos que se aplican sobre los mis- 
mos. El incremento o la creación de un impuesto provocarán un aumento en el costo del bien tratado, por lo 
que la curva se desplazará hacia la izquierda 


P2 





EXPECTATIVAS DE VARIACIÓN DE PRECIOS: 


Las expectativas sobre el futuro pueden influir en la oferta de un bien o servicio. Por ejemplo: si se espera 
que el precio de los productos a comercializar suba en el futuro, la empresa almacenará una parte de la pro- 
ducción y hoy ofrecerá menos en el mercado. Por lo tanto, la curva tiende a desplazarse hacia la izquierda. 


E = 





e Exceso de demanda/ escasez de demanda. 
e Exceso de oferta/ escasez de oferta. 


e Equilibrio de mercado. 


Por ejemplo, siguiendo con el ejemplo de los jeans: 


600 
500 

Precio del equilibrio 
400 KK 
300 
200 





Se entiende por empresa a toda unidad económica encargada de producir los bienes y servicios 
destinados a satisfacer la demanda del mercado. 


Muestra la cantidad máxima de productos que se puede obtener con una cantidad dada de factores produc- 
tivos (tierra, trabajo y capital). 

Se debe diferenciar la función de la producción de las empresas de su objetivo principal: mientras que la 
función de producción es la cantidad máxima de productos que se puede obtener con una cantidad 
dada de factores productivos, el objeto principal o meta consiste en tratar de maximizar los bene- 
ficios, los que obtiene en el ejercicio de su actividad. Se entiende por beneficio la diferencia entre 
ingresos y costos en un período dado. 


es todo aquel dinero que la empresa obtiene a través de las ventas. 


son aquellas erogaciones en las que incurre una empresa para obtener la producción. Por ejemplo: 
materias primas, mano de obra, gastos de fabricación. 
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PRODUCCIÓN-PRODUCTO 





La producción total es la cantidad de unidades producidas en un período determinado, según diferentes 
niveles de trabajo. 

Cada empresa adquiere insumos, los elabora agregando materiales, trabajo y capital, hasta llegar al pro- 
ducto terminado. 

El producto terminado es la acumulación de las distintas etapas de la producción realizadas por la misma 
empresa o varias. 


Insumos + procesos PRODUCCIÓN 


productivos 





EL PRODUCTO MEDIO DEL TRABAJO 


(PMe) es utilizado para medir el rendimiento físico de la empresa, pues indica el grado máximo de eficiencia 
para producir una determinada cantidad de bienes y servicios con calidad óptima y con el empleo de un 
conjunto de factores de la producción. 

El siguiente cuadro muestra la cantidad de trabajadores que se designan a una determinada producción y 
la producción total obtenida. 


Producción 
media por 
trabajador 


Número de Producción 
trabajadores 





En el gráfico, se refleja que, de la relación entre la cantidad producida de bienes y la cantidad de factores 
o recursos empleados, surgen rendimientos crecientes cuando con una determinada cantidad de traba- 
jadores se puede ir incrementando la capacidad productiva y rendimientos decrecientes cuando a una 
cantidad de factores productivos, la producción por trabajadores comienza a disminuir. 


Producto 
Medio 
o 41 
Producción 
Media 


> 








N° de 
trabajadores 


PRODUCTO MARGINAL DEL TRABAJO 





Al hecho de ir agregando a la producción unidades del factor trabajo y que ésta aumente se denomina pro- 
ducto marginal del trabajo. 
El producto marginal (PMg o PMa) es la cantidad en que cambia el producto total cuando se agrega una 


unidad adicional del factor trabajo. 





A través del siguiente cuadro, se determinará el PMe y el PMa a partir de la cantidad del factor trabajo y de 
la producción total. 





Si se representa en un gráfico los datos del cuadro, se puede ver la forma de la curva del PMa y del PMe. 


CURVAS DE: 
<PRODUCTO MEDIO 
<PRODUCTO MARGINAL 


Como se puede observar en el gráfico la 
curva del PMa corta siempre en la curva 
del PMe en su punto máximo. 


> 
Q 
Factor 
Trabajo 





PRODUCTIVIDAD: 


La productividad relaciona la producción obtenida con los elementos utilizados para realizarla. 
Indica el aprovechamiento de los factores de la producción. Su cálculo es el siguiente: 


PRODUCCIÓN 
PRODUCTIVIDAD = FACTOR DE 


PRODUCCIÓN 





La productividad marginal muestra el aumento de producción obtenido al agregar una unidad más del 
factor de producción que se analiza en cada caso. 

La evolución de la productividad media (cociente entre el nivel total de producción y la cantidad de un 
factor utilizada) se caracteriza porque inicialmente aumenta, alcanza un máximo y posteriormente dis- 
minuye. Durante la primera fase, decimos que hay rendimientos crecientes y, cuando disminuye, los 
rendimientos son decrecientes. 

Es decir que, cuando sólo puede variar un tipo de factor y los demás permanecen fijos o constantes, 
aparecen los rendimientos decrecientes. 
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LOS COSTOS 


Se define al costo como el gasto que debe realizar una empresa para producir una cantidad establecida de 
bienes o servicios, durante un período determinado. 


CLASIFICACIÓN DE LOS COSTOS: 





Costos fijos: son aquellos que permanecen constantes, dada cierta capacidad física de la empresa, y no 
tienen relación con el nivel de producción. 

Son costos fijos: el alquiler de la fábrica, el seguro, sueldo de personal jerárquico, pago de ciertos impuestos, 
etc. Aún si no existiese producción alguna, estos gastos existirían igual. 

En el corto plazo, siempre permanecen constantes pero, en el largo plazo, pueden variar debido a un au- 
mento de la capacidad física de la empresa, como en el caso de ampliar considerablemente la planta fabril 
o adquirir nuevas máquinas y herramientas. 


Costos variables: a diferencia de los fijos, son aquellos que varían de acuerdo al nivel de producción, como 
por ejemplo: compra de materia prima y materiales empleados en la producción, pago de la luz y combusti- 
bles necesarios para el funcionamiento de los diferentes bienes de uso o de capital, pago de sueldos afec- 
tados a la producción. 


Costos totales: se forman sumando el costo fijo y el variable, representando así el gasto total que implica 
realizar determinada cantidad de producción. 


COSTO FIJO (CF) + COSTO VARIABLE (CV) E COSTO TOTAL (CT) 


Costo medio: es el costo de producción de cada unidad producida y se obtiene dividiendo los costos tota- 
les sobre la cantidad de unidades elaboradas. 


COSTO MEDIO(CMe) = (CT) 
QP (cantidad producida) 
COSTO FIJO MEDIO(CFMe) = (CFT) 
QP 
COSTO VARIABLE MEDIO(CVMe) = (CVT) 
QR 


Costo Marginal (CMa): es el aumento del costo de producción que resulta de obtener una cantidad 
más del producto. 


CMa= Variación del CT AG 
Variación cantidad AQ 
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CONSTRUCCIÓN DE CURVAS DE COSTOS 





Los costos totales se encuentran en relación directa 
con la cantidad producida porque, a medida que se 
incorporan factores productivos para el aumento de 
la producción, también se incrementan los pagos y 
los gastos. 


Por lo tanto: ACT Ml AF (Q) 





Q cantidad producida 


En el gráfico, se puede observar dos ejes de coordenadas, una se expresa en pesos (los costos totales) y la 
otra en cantidades (producidas). 


La relación entre ambas variables es directa, porque, a medida que aumenta la cantidad producida, se incre- 
mentan también los costos totales. (A CT <--> AQ). 


Se observa también que la curva de costos totales no comienza en el origen del eje de coordenadas, ya que 
toda empresa tiene un mínimo establecido de costos fijos. (A estos costos, en el corto plazo, la empresa no 
los puede modificar y debe pagarlos). 


Costos 


Costos 
Variables 
(CV) 





+ 


pe Costos 


Fijos 
(CF) 


O 
Uno de los objetivos de la empresa es maximizar los beneficios, los cuales se pueden definir 
como la diferencia entre los ingresos y los costos. 


e El ingreso se determina multiplicando la cantidad producida por el precio de mercado. 


INGRESO TOTAL (IT) = PRECIO POR CANTIDAD (P.Q) 





e El Ingreso Medio (IMe) es el ingreso promedio por unidad. IMe e 


e El Ingreso Marginal (IMa) es el ingreso que recibe toda empresa por la última unidad que 
produce. 





IMa = PUa (precio de mercado de dicha unidad adicional) 
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MAXIMIZACIÓN DE BENEFICIOS DE LA EMPRESA 


La decisión básica que toda empresa debe tomar es la cantidad que producirá. Esta decisión de- 
penderá del precio al que pueda venderla y del costo de producción. El proceso que toda empresa 
sigue para determinar la cantidad de producto que colocará en el mercado, se guía por el deseo de 
maximizar los beneficios, definidos como la diferencia entre los ingresos totales y los costos totales: 


BENEFICIO = INGRESOS TOTALES - COSTOS TOTALES 
(B) (IT) (CT) 


Los beneficios pueden ser: 


Cuando la empresa logra igualar los ingresos totales y los costos totales, el beneficio es igual 


a cero y se dice que la empresa obtiene beneficios normales o contables, pues los costos to- 
tales comprenden todos los costos de producción, incluído el costo de oportunidad de capital 
y la gestión aportada por los propietarios de la empresa. 








Cuando los ingresos totales sean superiores a los costos totales, la empresa obtiene 
beneficios extraordinarios, en el sentido de que son superiores a los normales de la 
explotación. En términos unitarios o medios, que la empresa obtenga beneficios 
extraordinarios equivale a decir que IMe > CTMe o que P > CTMe. Así, cuando el precio de 
mercado es superior a los costos totales medios de la empresa, se obtienen estos beneficios. 
















Cuando los ingresos totales son inferiores a los costos totales, la empresa incurre en pérdidas. 
Si IT < CT, equivale a que los ingresos totales medios sean inferiores a los costos totales me- 
dios, o lo que es lo mismo P < CTMe. 










Actividad N°1 ) (se la puede realizar con un compañero) 


Fecha de entrega: 


1. 


Todos los alimentos que utilizamos pertenecen a alguno de los sectores de la actividad económica. La 
siguiente actividad consiste en: elegir un producto, investigando, reconstruir su proceso de producción, 
para luego distinguir qué partes del proceso pertenecen al sector primario, cuáles al sector secundario y 
cuáles al terciario. 

Actividad a modo de ejemplo: termo de acero inoxidable. 


Proceso: - extracción de acero y cromo (sector primario) 


2. 


e Transporte hacia la fábrica (sector terciario). 

e Transformación en acero inoxidable a través de una aleación (sector secundario). 
e Comercialización (venta) del acero inoxidable a la fábrica de termos (terciario). 

e Traslado del acero a la fábrica de termos (terciario). 

e Producción del termo (secundario). 


Investiguen las principales actividades económicas de cada provincia de la Republica Argentina. 


Actividad N° 2) Necesidades y bienes económicos 


1. 


a) 
b) 
c) 
d) 
e) 
f) 
g) 
h) 
i) 
j) 
k) 
I) 


Responder las siguientes preguntas: 


¿Qué características presentan los bienes económicos y qué los diferencia de los bienes libres? 
¿Qué diferencia existe entre necesidades concurrentes y necesidades recurrentes? 
¿Por qué las necesidades son limitadas en su capacidad de satisfacción? 

¿En qué se distinguen los bienes de consumo con respecto a los medios de producción? 
¿A qué se considera un servicio? 

¿Cuándo un producto terminado es considerado parte componente? 

¿Son las necesidades limitadas en cantidad? 

Diferencia materias primas de diferentes orígenes. 

En economía, ¿tiene el mismo significado valor y precio? Justificar. 

Un bien, ¿puede tener el mismo valor de cambio y valor de uso? ¿Por qué? 

¿Cuál es la relación entre utilidad y valor? 

¿Cuándo un bien es considerado útil? 


m) ¿Cuál es, a grandes rasgos, el problema económico de la escasez? Explica con tus palabras y ejemplifica. 


2. 
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Dada las siguientes situaciones, identificar cada una de las necesidades según la clasificación y caracte- 
rísticas estudiadas. 


e Una familia decide salir de paseo, eligiendo como lugar de recreación un shopping. 

+ El lugar de encuentro será la puerta del mismo. 

e Sus puntos de partida y medios de transporte son los siguientes: La madre concurre desde la casa en re- 
mis. El hijo mayor viene del dentista en colectivo. El menor sale de la escuela y toma el colectivo. El padre 
llega con el auto después de terminar su jornada laboral. 

e Mientras recorren el shopping, uno de los hijos compra un pantalón sin el consentimiento de su madre, ya 
que este considera que no lo necesita. El argumenta que ese modelo es nuevo y no quiere dejar de tenerlo. 

e El otro hijo compra un libro que le pidieron en la escuela. 


e La madre estaba escuchando una propuesta de una concesionaria de autos para comprar un auto “Okm”. 


e El padre, luego de recorrer las instalaciones del shopping, invitó a su familia a comer en el restaurante 
del lugar. Durante la cena comentó que había contratado un seguro para el auto un tanto más amplio que 
el anterior. 


3. Clasificar los siguientes bienes según distintos puntos de vista: 


a) 
b) 
c) 
d) 


El gas utilizado para el funcionamiento de un horno industrial. 

La mesa de comedor de una casa de familia. 

Las ollas industriales de un restaurante. 

Un automóvil utilizado por un agenciero que realiza un servicio de remis. 
El agua y la gaseosa con respecto a una persona que quiere saciar su sed. 
Las bujías del motor de un automóvil. 

El juguete de un niño. 

El atril que utiliza un pintor para realizar sus obras. 

El aceite para lubricar el motor de una máquina industrial. 

El camión de una empresa de transporte utilizado para tal fin. 


k) Un lote de semillas de cebada destinadas a la siembra. 


1) 


El juego de batería de cocina de una casa de familia. 


m) Un adaptador para enchufes de un transformador. 


Actividad N° 3 ) Circuito económico complejo 


EMPRESAS GOBIERNO 


TRABAJO Y CAPITAL 











IMPUESTOS _ IMPUESTOS 
a NS E 


| y SERVICIOS PUBLICOS | v y j SERVICIOS Oos} 


i | A A |__ BIENES Y SERVICIOSA | I A TRABAJO _ Žž 4 


PAGOS INGRESOS 


PETE 





IMPORTACIO EXPORTACION _ 


DEUDA EXI. DIVISAS | | 


INTERESES 


a E 
J 


DESPOSITOS 





PRESTAMOS INTERESES 





a) Observar el cuadro y responder las preguntas que se encuentran a continuación. 
Pueden ayudarse buscando información por otros medios. 


¿Cuáles son las unidades de producción? 
¿Qué producen las empresas? 
¿A quiénes ofrecen su producción? 
¿Qué obtienen las empresas a cambio de los bienes y servicios que ofrecen? 
¿Cuál es la diferencia entre empresa pública, privada y mixta? 
Nombrar una empresa pública, una privada y una mixta que brinden servicios. 
¿Qué factores de la producción reúne la empresa para poder realizar su actividad? 
¿Qué parte de esos factores de la producción proveen los hogares (las familias) a las empresas? 
¿Qué obtienen las familias a cambio de su aporte? 
. ¿Cuál es la unidad de consumo? 
. ¿Cómo se relaciona el comercio exterior en la producción de bienes y servicios? 
. ¿Qué servicios presta el gobierno a la comunidad en su tarea de administrador? 
. ¿Qué ingreso recibe el gobierno de las empresas y los hogares con el fin de poder hacer frente a los 
gastos que demanda la prestación de dichos servicios? 
Los pagos que realizan los hogares y las empresas al gobierno, ¿son proporcionales a los servicios 
recibidos? 
. ¿Cómo se relacionan los hogares y las empresas con el sector financiero? Explicar. 


Actividad N° 4 ) Curvas de indiferencia 


1. Con los siguientes datos, grafiquen una línea de presupuesto: 


cs a a 


—h bh 
20 


= e o mmn 
n Ae uN 


A) Imaginen que tienen $200 para gastarlos en un kiosco que vende alfajores y sándwiches. 


B) Supongan que los alfajores valen $10 cada uno y los sándwiches $25 cada uno 
(graficar línea de presupuesto). 


C) Imaginen también cuál puede ser la combinación de alfajores y sandwiches que ustedes preferirían 
dentro de las opciones alcanzables con la restricción presupuestaria que tienen. 


D) Imaginen también otras dos combinaciones de sándwiches y alfajores que les resulten tan preferibles 
como la combinación que eligieron para responder el punto anterior. 
(aún cuando estas dos combinaciones resulten inalcanzables, porque les implicaría gastar más de $200). 


E) En el mismo grafico que graficaron la línea de presupuesto, unan la combinacion del punto C con las 
dos combinaciones del punto D, de modo de llegar a la curva de indiferencia a la que pertenece la com- 
binación elegida (que representaría su situación de equilibrio). 


2. La forma de las curvas de indiferencia que hemos dibujado es consecuencia de la propiedad que denomi- 
namos “utilidad marginal decreciente”. Para comprobarlo, imaginen el caso de dos bienes en cuya relación 
no exista esa propiedad; por ejemplo, que cada unidad del bien A sea siempre, para un consumidor, equi- 
valente en valor a dos unidades del bien B. En ese caso, ¿qué forma tendrían las curvas de indiferencia 
entre los bienes? 
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Actividad N° 5 ) Mercado y demanda 


A. Elaboren una tabla de demanda y grafiquen la curva de demanda con los siguientes datos de la familia 
Pérez: 


e Cuando el precio es $5 por kilo, la familia compra 35 kilos de tomates por mes. 
e Si el precio sube a $10 por kilo, la familia compra 28 kilos. 

e Al precio de $15, compra 23 kilos. 

e Al precio de $20, compra 18 kilos. 

e Al precio de $25, compra 15 kilos. 

e Al precio de $30 el kilo, compra 10 kilos. 


B. Determinar si las siguientes afirmaciones son verdaderas o falsas. Justificar las respuestas falsas. 


1- Cuando aumenta el ingreso, disminuye la cantidad demandada de bienes normales. 


VISD/ND= 30) 


FALSO 





2- Cuando disminuye el ingreso, aumenta la cantidad demandada de bienes inferiores. 


VERDADERO 
"FALSO 





3- La ley fundamental de la demanda establece que la cantidad demandada de un producto tiende a variar 
en el mismo sentido que el precio. 


VERDADERO 
ANETO 





4- Cuando aumenta el precio de un bien, aumenta la cantidad demandada de su sustituto. 


Wai 21210) 
NEO 





5- Cuando disminuye el precio de un bien, auemnta la cantidad demandada de su complementario. 


Aaa DAND] 530) 





FALSO 


C. Indicar cuáles de los siguientes pares de bienes son sustitutos y cuáles complementarios. 


| fraxi y remise 
| [café y azúcar 


| [Transporte y combustible 
[aceite de oliva y aceite de girasol 
| Jre y café 


| [Jugo y gasesosa 





D. a) Elegir un par de bienes sustitutos del punto B y graficar los desplazamientos de su curva. 


Cantidad 
demandada 





b) Elegir un par de bienes complementarios del punto B y graficar los desplazamientos de su curva. 
Justificar. 


Precio ,P 





Cantidad 
demandada 


Cantidad 
demandada 





Responder las siguientes preguntas de evaluación: 
1) Suponiendo que la curva del punto <A> fuese de buzos de polar, ¿hacia dónde se desplazaría la 


curva en caso de producirse el auge de los sweaters de lana?¿Qué variable interviene?¿Por qué? 


2) Suponiendo que la curva del punto <A> fuese de tarifas de micros a Mar del Pla- 
ta, ¿hacia dónde se desplazaría la curva en caso de producirse una disminución importan- 
te en el precio de las tarifas de trenes hacia el mismo destino?¿Qué variable interviene?¿Por qué? 


3) Suponienedo que la curva del punto <A> fuese de cemento, ¿hacia dónde se desplaza- 
ría la curva si la arena sube considerablemente su precio?¿Qué variable interviene?¿Por qué? 
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F. Elasticidad - precio (caramelos) 


1) Graficar la curva de demanda. 


2) Calcular la elasticidad - precio para cada uno de los puntos de la tabla. 








- Jabón y shampoo 
- Pan y leche 

- Té y café 

- Colectivo y remis 
- Auto y nafta 














H. Marcar con una cruz según el tipo de elasticidad que posea el bien 


f BIENES O| ELÁSTICA | INELÁSTICA | BIENES | ELÁSTICA | INELÁSTICA 


PAN 













HARINA 


SERV. DE TREN 


¡0D]=910]D][0) 


CAFÉ 


[E 0S7 


Actividad N° 6 ) Mercado y oferta 


1) Graficar las <curvas de oferta> según las siguientes tablas: 





Cantidad 
demandada 





2) Graficar las <curvas de oferta> según las siguientes tablas: 


Cantidad 
ofertada 





3) Responder la siguiente pregunta y graficar las curvas de oferta: 

1- Una empresa fabrica pañales decartables para niños y adultos. Debido a una baja en el precio de los 
pañales para niños por la competencia de productos importados, decide dedicarse exclusivamente a la fa- 
bricación de pañales para adultos. 


a) ¿Dentro de qué variable se debe incluir este caso? 
b) Graficar el desplazamiento de la curva de oferta de los pañales para adultos. 


Cantidad 
ofertada 





4) Una empresa produce un bien que se ve afectado por una disminución o quita del impuesto al valor agregado. 


a) ¿Dentro de qué variable se debe incluir este caso? 
b) Graficar hacia dónde se desplazaría la curva de oferta del bien analizado. 


Cantidad 
ofertada 
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5) Una empresa produce bienes utilizando materia prima importada. a partir de la devalucación de la mone- 
da nacional, esta empresa verá afectados sus costos. 


a) ¿Dentro de qué variable se debe incluir este caso? 
b) Graficar hacia dónde se desplazaría la curva de oferta de los bienes analizados. 


Cantidad 
ofertada 





6) Una empresa adquiere una maquinaria de alta tecnología para el diseño de telas para la próxima tempo- 
rada primavera-verano, esto afectará sus costos mejorando su situación en el mercado. 


a) ¿Dentro de qué variable se debe incluir este caso? 
b) Graficar hacia dónde se desplazaría la curva de oferta del bien analizado. 


Cantidad 
ofertada 





7) Leer y analizar: 


1- De acuerdo a la siguiente tabla de oferta y demanda de encendedores. 


PRECIO CANTIDAD DEMANDADA CANTIDAD OFRECIDA 


100 180 
170 
130 
100 
oo o 


65 
0) 
30 100 
1 





a) Graficar las curvas de oferta y demanda. 


Cantidad 





b) Determinar el precio y la cantidad en equilibrio. 


2- Teniendo en cuenta la situación anterior, establecer cuál es el exceso de oferta demanda cuando: 


a) El precio es $50 b) El precio es $15 


Actividad N° 7) Mercado, oferta y demanda 


100 2012 710 
125 1500 125 
150 1350 750 
175 IAF (1010) 





1000 


Supongamos que en la población “x”, hay una sola pizzería: 


a) Representar la curva de demanda. 

b) Si el precio fuese $210, ¿Cuál sería la Qd? Señala el rango de cantidad. 

c) Si la QD fuera de 100 unidades, ¿entre qué rango de precios se demandaría? 

d) El dueño cae en la cuenta, que le añade más sal a la pizza, la demanda de refrescos se eleva, ¿Qué 
clase de bien es el refresco con respecto a la pizza? 

e) En el mismo gráfico que dibujaste la curva de demanda, representa la curva de oferta de la pizzería. 

f) ¿Cuál sería la oferta a $210? 

g) ¿En qué punto el mercado se encuentra en equilibrio? 

h) ¿En qué situación de mercado nos encontramos en el precio de $250?¿Qué tendría que ocurrir para 
alcanzar el equilibrio? 

i) ¿En qué situación de mercado nos encontramos al precio de $150? ¿Qué tendría que ocurrir para alcan- 
zar el equilibrio? 
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Actividad N° 8 ) Producción, costos e ingresos 


1. De acuerdo a la siguiente tabla, se pide: calcular la PMe y la PMa graficar ambas curvas (en un mismo 
gráfico). 


Número de trabajadores Producción total = 
0 0 O 





N 


. Una empresa que se dedica a la fabricación y venta de estufas, incurre en los siguientes gastos mensau- 
les, (siendo su producción de 5000 unidades mensuales). 


e Alquiler de inmuebles $4500. 

e Impuestos $1850. 

e Servicios (luz, gas, teléfono y otros) $2100. 

e Salario de personal: $9700. 

e Materias primas, para la fabricación: $18000. 


Se solicita calcular los costos fijos, los costos variables y los costos medios. Graficar curva de costo fijo y 
variable. 


3. Dada la siguiente tabla: calcular CT; CV; CMe; CVMe; CMa. 








4. Calcular el ingreso total y marginal: 


o CANTIDAD PRODUCIDA INGRESO TOTAL INGRESO MARGINAL 


25 5 


E o 40 
50 


15 





5. Consideremos el caso de una empresa establecida que ya tiene gastos de edifcios, máquinas y personal 
fijo, al que paga por mes. Es decir, tiene costos fijos, que no dependen de la cantidad producida. Además, 
para producir, gastan materia prima, electricidad y mano de obra contratatada por hora. Éstos son costos 
variables, en función de la producción: cuanto más sea la producción, mayor será el costo variable. 

Ahora, suponemos que la empresa fabrica pulóveres y los vende a $18 pesos cada uno y tiene además la 
siguiente información: 


Ingresos y costos de un productor de pulóveres 
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6. 

a) La empresa “Peugeot” S.A, se dedica a la compra y venta de automóviles. Tiene gastos fijos de $30000 
mensuales. Cada auto adquirirdo tiene un valor de $30000. Si lo pocisionamos en el mercado a un precio 
de $50000, logra vender 5 unidades; si los vende a $60000, 4 unidades; a $75000, 3 unidades; y a $90000, 
sólo 1 unidad. Calcula, en cada caso, el ingreso, los costos y el beneficio. ¿A qué precio le conviene vender 
y por qué? 


b) La empresa “Motomel” S.A, se dedica a la compra venta de motocicletas. Ésta tiene costos fijos de 
$15000 mensuales. Cada moto adquirida tiene un valor de $6000. Si desea venderla a $8000, logra vender 
10 motos al mes; si las vende a $13000, vende 4 unidades, y si las vende a $16000, sólo 2 unidades. Calcula 
en cada caso, el ingreso, los costos y el beneficio. ¿A qué precio le conviene vender y por qué? 


UNIDAD N° 2. LA MICROECONOMÍA. ANÁLISIS DE LOS MERCADOS 


MERCADO 


MERCADO MERCADO 
REAL FINANCIERO 


BIENES DE MEDIOS DE 
CONSUMO PRODUCCIÓN 












Moneda 
nacional o 
extranjera 


(Alimentos) OEC UIER] 


DINERO 


Empresas 
CAPITALES nacionales o 


extranjeras 


TÍTULOS Públicos o 


privados 





E a 


ESTRUCTURA DE MERCADO 





Por estructura de mercado, entendemos la forma en que los productores u oferentes y los consumidores o 
demandantes de bienes y servicios realizan su intercambio sobre la base de precios convenidos por ellos mismos. 


MERCADO DE COMPETENCIA PERFECTA: 





En este tipo de mercado, se cumplen las condiciones de máxima libertad y competitividad. 
Características: 


e En el mercado, existen muchos compradores y vendedores y ninguno de ellos tiene importancia suficiente 
para alterar el precio del mercado (atomización). 

e Todos los oferentes venden el mismo producto y los consumidores no obtienen ventajas especiales por 
comprarle a un oferente u otro (homogeneidad del producto). 

* Tanto compradores como vendedores tienen toda la información que necesitan para tomar la decisión que 
más le conviene (transparencia). 

e En este tipo de mercado, no hay limitaciones para que una empresa que está produciendo deje de hacerlo 
O para que se agregue una nueva empresa (libertad de acceso o salida). 


MERCADO DE COMPETENCIA IMPERFECTA: 


Existe un pequeño número de compradores o vendedores que son los que determinan el precio de los pro- 
ductos, que puede asumir distintas formas como lo muestra el siguiente cuadro: 


COMPITEN EN EL MERCADO EN LA OFERTA EN LA DEMANDA 


MUCHOS PERFECTA LIBRE COMPETENCIA 


VARIOS (0) N[C10] i0] H0) OLIGOPSONIO 
UNOJ0]H0) LOJ [0] 30] E0) MONOPSONIO 
DOS D]0[0] x0) N10) DUOPSONIO 





EL MONOPOLIO: existe monopolio en un determinado mercado cuando una empresa se ha convertido en 
el único vendedor de un producto que no tiene sustitutos. Los monopolios pueden ser: 


e Naturales: es aquel que surge porque no es económicamente provechoso para una empresa competir con 
otra, debido a que los beneficios que podría obtener nunca cubrirían los costos. Por ejemplo: la distribución 
de gas natural en una ciudad. 


e Legales: cuando es el poder coactivo del Estado el encargado de impedir la competencia por otras empre- 
sas. Es el caso de la adquisición por la empresa de una patente o de la franquicia para la prestación de un 
servicio público. También puede ser considerado monopolio legal el que se produce cuando una empresa 
es la propietaria o controla legalmente toda la producción de un recurso natural o materia prima esencial 
para el proceso productivo. 


Existen leyes que tratan de impedir la formación de monopolios, o bien regular a los ya existentes. 
Algunas de las formas de regular los monopolios: 
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e Dividir el monopolio en dos o tres empresas. 

e Tratar de impedir que se formen monopolios. 

e Regular los monopolios existentes. 

e Dejar que funcione con una regulación mínima y establecer 
impuestos. 

e Obligar al monopolio a fijar un precio que elimine los 
beneficios extras. 

e Obligar al monopolio a fijar un precio que actúe a la empresa 
en una posición similar a la de competencia perfecta. 


Alternativas ante la re- 


gulación del monopolio 





LA COMPETENCIA MONOPOLÍSTICA: 





Se presenta cuando, entre las empresas que intervienen en el mercado, alguna ofrece un producto diferente 
del resto, sea por su presentación, su marca, su calidad, su composición química, etc. En este caso de com- 
petencia imperfecta, las empresas para ganar poder de mercado realizan costosas campañas de publicidad, 
tratando de lograr la diferenciación de su producto y tratando también de convencer al consumidor de que 
su producto es único. 


EL OLIGOPOLIO: 





Es un caso intermedio que surge cuando los vendedores son pocos. Cada una de las empresas oferen- 
tes tiene cierta capacidad para fijar precios, pero está limitada por la presencia de otras competidoras. Un 
ejemplo de oligopolio es el de las naftas en Argentina, sólo cuatro empresas concentran más del 90% de las 
ventas, todas cobran aproximadamente los mismos precios; si alguna quisiera cobrar un precio más alto, la 
gente les compraría a sus competidores. 


MODELOS DE COMPORTAMIENTO OLIGOPÓLICO: 





e El cartel: se produce cuando las empresas se ponen de acuerdo para fijar el precio que más le convenga. 


e El oferente líder: es una alternativa al cartel, en donde existe un oferente líder, y las demás empresas fijan 
sus precios en función de lo que establezca ese oferente; por ejemplo, si YPF aumenta el precio de sus com- 
bustibles, las demás empresas también aumentan los suyos. De esta forma, se actúa como si fuera un car- 
tel, pero sin incurrir en prácticas explícitas de acuerdo de precios. 


e Dumping: ocurre cuando una empresa advierte que alguna competidora tiene menores posibilidades de sos- 
tener pérdidas durante un tiempo prolongado y entonces baja los precios por debajo de los costos, con el 
objetivo de desplazar a su competidora del mercado. 


NM k 








Actividad N° 9) Mercados perfectos y competitivos 


1) Piensen en tres ejemplos de monopolios y clasifíquenlos en función de que constituyan: 
a) un monopolio natural O b) un monopolio regulado. 


RECUERDEN: aunque haya una empresa principal en el mercado, de tamaño mucho mayor que las demás, 
en la medida en que los compradores tengan la posibilidad de comprar el producto a otra empresa, entonces 
no existe un monopolio. Pero, si 20 empresas pequeñas se reparten una ciudad por zonas para prestar un 
servicio y si los vecinos de una calle en particular sólo pueden contratar con una de ellas, en ese caso sí es 
un monopolio. 


2) Distingan cuáles de los siguientes mercados son monopolios naturales: 


e La producción de electricidad (es decir, la transformación de la energía térmica, hidráulica, solar, eólica, 
etc., en energía eléctrica). 

e La distribución de electricidad en un barrio de una ciudad. 

e La producción de bebidas gaseosas. 

e La trasmisión por televisión de un partido de fútbol. 

e El servicio de cloacas por red en un barrio de una ciudad. 


3) Den tres ejemplos de mercados en los cuales haya competencia monopolística. 
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UNIDAD N° 3. LA MICROECONOMÍA. 
ELEMENTOS PARA EL ANÁLISIS DE LA DISTRIBUCIÓN DEL INGRESO. 


LA DISTRIBUCIÓN DEL INGRESO Y EL SISTEMA DE PRECIOS 


Una economía produce bienes y servicios destinados a satisfacer necesidades de los miembros de la socie- 
dad, pero esas necesidades exceden las posibilidades productivas, lo cual exige una priorización: atender 
unas necesidades primero que otras. La pregunta es: ¿cómo establece una economía de mercado esa 
priorización? Existen mecanismos de distribución del ingreso que establecen que cada individuo o familia 
tenga derecho a una determinada porción del valor de la producción generado, que es su ingreso. Los me- 
canismos de distribución del ingreso se basan en la propiedad de los factores productivos y en los precios 
de cada uno, que es la remuneración de esos factores. 


LOS FACTORES PRODUCTIVOS 


Son todos aquellos insumos necesarios para la producción de bienes y servicios (la tierra, el trabajo, el capital). 


MERCADO DE LA TIERRA: 


Factor naturaleza o tierra, en sentido amplio: está formado por el conjunto de recursos primarios o mate- 
rias primas que la naturaleza nos brinda, necesarias para que toda empresa pueda comenzar con su ciclo 
de producción. Por ejemplo: la tierra para cultivo, la fauna y la flora, los cursos de agua, los yacimientos. 


MERCADO DE TRABAJO: 





Factor trabajo: es toda actividad física e intelectual desarrollada por una persona que interviene en el pro- 
ceso productivo. Representa la parte de la población que desarrolla actividad productiva. 


POBLACIÓN ACTIVA: 





Clasificación de la población: 


e Ocupada: se encuentra desarrollando alguna actividad en la actividad productiva. 
e Desocupada: puede realizar actividad productiva pero momentáneamente no encuentra empleo. 


e Subocupada: aquella que se encuentra desarrollando actividades productivas por períodos inferiores a 
los normales (trabajos temporales). Son llamados activos marginales. 


POBLACIÓN PASIVA: 





Sólo realizan actividad de consumo: jubilados, pensionados, niños en edad escolar (hasta los 16 años), 
incapacitados para trabajar, amas de casa. 








y 


MERCADO DE CAPITAL: 


Son todos los medios de producción necesarios para desarrollar una actividad. 
Dichos medios activan a los factores naturaleza y capital. 


e Capital físico: son los bienes necesarios para la producción de otros bienes y servicios. Bienes de uso o 
de capital. 

e Capital monetario: constituidos por los fondos o recursos con que cuenta un ente para la compra de capital 
físico. Puede ser capital propio de la empresa o capital de terceros. 

e Capital humano: es el conjunto de conocimientos-habilidades que poseen los individuos para desarrollar 
una determinada actividad económica. Es el encargado de aumentar la capacidad productiva de la empresa. 


EN ESTE MERCADO PUEDE SURGIR EL AHORRO Y LA INVERSIÓN 


AHORRO INVERSIÓN 


Es la parte del ingreso disponible que no Es el gasto en bienes durables que per- 
se consume en un momento presente. mite aumentar la capacidad productiva o 
mejorar las condiciones de vida. 


Es la formación del capital financiero 
que dará origen al capital, como factor 


Es el aumento del capital físico y del capital 


productivo humano de una sociedad. 


RETRIBUCIÓN DE LOS FACTORES PRODUCTIVOS: 


El precio que se paga por el consumo de los diferentes factores, adoptan los siguientes nombres: 


FACTOR TIERRA: 








e Renta: es el valor que obtiene la tierra de acuerdo al valor de su propiedad. 
» Impuestos: es la prestación requerida por el Estado, con el fin de atender a las necesidades públicas. 


FACTOR TRABAJO: 


e Salario: es la retribución que obtienen los trabajadores en relación de dependencia, por la prestación de 
sus servicios. 

e Beneficio: es la utilidad que perciben los propietarios de empresas a lo largo de un ejercicio económico o 
período determinado. 





44 


FACTOR CAPITAL: 


Modelo de ejemplo de distribución del ingreso: Supongamos una sociedad que produce 1000 kilos de alimentos 
por mes, y que el precio es de $30 por kilo, con lo cual el valor de la producción es de $30000 por mes. Ese valor 
generado es el ingreso que tiene la sociedad, ¿cómo se distribuye entre sus miembros? 

Supongamos también que tenemos sólo dos personas en la sociedad: una (el trabajador) aporta por mes 200 
horas de trabajo y la otra (el capitalista) aporta capital (por ejemplo, es el propietario de las maquinarias) por 
$1.000.000. 

Si al trabajador se le paga un salario de $50 por hora trabajada, su ingreso mensual será de $10000. El resto del 
ingreso social será del capitalista: $20.000 por mes. Ese ingreso remunera la propiedad del capital y equivale al 
2% del valor de ese capital (es la renta del capital). Así, en equilibrio, el producto social es igual al ingreso de los 
miembros de la sociedad y ese ingreso, para cada uno de ellos, es el resultado de multiplicar el factor de produc- 
ción aportado por cada uno (trabajo o capital) por la remuneración de ese factor (salario o renta). 


LA DEMANDA DERIVADA 


Cuando analizamos la demanda, nos referimos a la demanda de bienes y servicios finales: se paga por ellos 
en función de su capacidad de satisfacer directamente las necesidades de los consumidores. Pero en el 
caso de los bienes y servicios intermedios y de los servicios de los factores de la producción, las empresas 
los demandan por su capacidad de contribuir al proceso productivo, a partir del cual se consiguen los bienes 
y servicios que la empresa venderá, obteniendo así ingresos. Esos ingresos, a medida que sean superiores 
a los costos, originarán ganancias, que constituyen el objetivo empresario. 

Así, la demanda por bienes y servicios intermedios y por servicios de los factores productivos es una deman- 
da derivada: no se los compra (o contrata) por su capacidad de satisfacer necesidades directamente, sino 
porque tienen la capacidad de contribuir a la producción de bienes y servicios que, en definitiva, satisfacen 
necesidades, y en función de ello, tienen un valor en el mercado. 


EL MERCADO DE TRABAJO 


La demanda de trabajo: factores determinantes 


La demanda de trabajo es el número de personas que las empresas están dispuestas a contratar a cada nivel de 
salarios (entendemos por salario, al conjunto de ingresos económicos que reciben los trabajadores en dinero o 
en especies por la prestación de sus servicios laborales). 

Es lógico pensar que, si a partir de una determinada situación, el salario se reduce, los empresarios estarán dis- 
puestos a demandar una mayor cantidad de trabajo, por lo que la curva de demanda de trabajo es de esperar que 
tenga inclinación descendente. 

La demanda de trabajo que llevan a cabo las empresas la realizan en función de los factores siguientes: 

los salarios, la productividad y los precios de los bienes y servicios producidos. 

* La demanda que realizan las empresas de mano de obra depende fundamentalmente del nivel de salarios. Si 
los salarios aumentan, la demanda de trabajo se reducirá, ya que resultará más caro contratar mano de obra. 

e La demanda de trabajo también depende de la productividad del trabajo, de forma que un salario más ele- 
vado puede compensarse con una productividad mayor. En el siguiente cuadro, se muestra cómo, de dos 
trabajadores, aquel que tiene un mayor salario por día de trabajo, representa un menor costo por unidad de 
producto, dado que tiene una mayor productividad. 

e Los precios de los bienes y servicios producidos por el trabajo también inciden sobre la demanda de tra- 
bajo. Así, si aumenta el precio de las viviendas, las empresas constructoras incrementarán su actividad y 


demandarán más mano de obra. 
E z 





Salario por día en $ Producción/hora en Costos laborales por 
unidades de producto unidad de producto 


A 2 | 
TRABAJADOR 2 19/9=4 





LA OFERTA DE TRABAJO: FACTORES CONDICIONANTES: 





La oferta de trabajo que realizan los trabajadores es el número de personas que están dispuestas a ofrecer 
su tiempo para realizar un trabajo, según el nivel de salarios. 

La oferta de trabajo aumenta conforme el nivel de salarios es mayor. La oferta de trabajo en un país está 
determinada por una serie de factores demográficos y estructurales: 


- El tamaño de la población actual. 
- La proporción de la población que está en edad de trabajar (para esto se recurre a la tasa de actividad). 


La tasa de actividad es el porcentaje de personas que teniendo la edad requerida para trabajar, están em- 
pleadas o buscando empleo. ¿Cómo se mide? 
TA= PEA .100 
población total 


Entonces, la acción conjunta de la oferta y la demanda de trabajo determinan el salario y el nivel de empleo 
en equilibrio. 


LOS SINDICATOS Y LAS NEGOCIACIONES SALARIALES COLECTIVAS: 





Cada trabajador individual, en la medida en que pueda ser fácilmente reemplazado por otro, no tiene poder 
de mercado. Con el objetivo de fortalecer su capacidad para obtener un mejor salario, los trabajadores sue- 
len agruparse en sindicatos. El sindicato es una organización concebida para la defensa de los derechos de 
los trabajadores frente al poder de los empresarios. 

Se suele dar, entonces, una situación en la cual ambas partes tienen poder de mercado: las empresas (ya 
se trate de grandes empresas o pequeñas y medianas empresas agrupadas en cámaras empresariales) y 
los trabajadores (agrupados en sindicatos). En esas condiciones, se produce la negociación colectiva, en la 
cual pueden establecerse diferentes niveles salariales dependiendo del poder de negociación de cada parte. 
Los sindicatos tratarán de aumentar los salarios lo más posible, pero al mismo tiempo tratarán de conservar 
las fuentes de empleo. 

Los sindicatos han logrado con el tiempo que se aprueben condiciones mínimas de trabajo: jornadas de 8 
horas, prohibición del trabajo infantil, estándares de salubridad en el ambiente laboral, vacaciones pagas, 
indemnización por despido, etc. Todo esto a partir de organizar huelgas, marchas, y otras acciones (lo que 


se ha denominado lucha sindical). a E O 
También han conseguido establecer salarios mínimos, que surgen de la negociación colectiva, incluyendo 


un salario mínimo general (en nuestro país se llama “salario mínimo, vital y móvil”) que establece el menor 
salario que legalmente las empresas pueden pagar para contratar a trabajadores en el sector privado. Ade- 
más, se establecen salarios por categorías de cada rama de actividad (industria textil, metalúrgica, 
trabajadores bancarios, etc.). 

Todas estas regulaciones implican ventajas para los trabajadores. Pero, al mismo tiempo, se ha alegado 
que provocan un aumento del desempleo, ya que hacen más costoso para los empresarios la contratación 
de mano de obra, lo que los puede llevar a buscar reemplazarlos por maquinarias cuando eso es posible. 
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Actividad_N* 10 


1) ¿Qué es una demanda derivada? 

2) ¿Qué es la demanda de trabajo? ¿Cuáles son los determinantes de la demanda de trabajo? 

3) ¿Qué es la oferta de trabajo? ¿Cuáles son los condicionantes de la oferta de trabajo? 

4) Ingresa a la página de INDEC (Instituto Nacional de Estadísticas y Censos) y completa estos datos: 


- Población total del país. 

- Población mayor de 15 años. 

- Población económicamente activa (PEA). 
- Cantidad de ocupados. 


- Cantidad de desocupados. 


5) Averiguá cómo elabora el INDEC las estadísticas sobre ocupación y desocupación en la Argentina. 

6) Con respecto al salario mínimo vital y móvil, investigá: ¿qué significa mínimo?, ¿qué significa vital?, 
¿qué significa móvil? 

7) Buscá una noticia periodística que trate sobre intervención del gobierno en materia de política salarial 
(por ejemplo: congelamiento de salarios, salario mínimo, paritarias, etc.). Realizá una síntesis de la misma. 

8) Averiguá cual es la finalidad de una bolsa o mercado de valores 

9) Realizá la siguiente actividad: 


Partimos de una sociedad que, en un momento determinado, tiene un ingreso mensual de $30.000, que se 
distribuyen de la siguiente manera: $10.000 para los trabajadores (que ganan $50 por la hora trabajada, y 
trabajan 200 horas mensaules), $20.000 para los capitalistas, que tienen un capital que vale $1.000.000, por 
el que ganan una renta del 2% mensual. Así, el 33,3% del ingreso social sigue siendo de $30.000, con los 
mismo aportes de capital y trabajo; pero que el salario de los trabajadores aumenta a $60 la hora. ¿Cómo 
se distribuirá ahora el ingreso social entre trabajadores y capitalistas? ¿Cuál será la nueva renta del capital? 





UNIDAD N° 4. LA MACROECONOMÍA. 
HERRAMIENTAS CONCEPTUALES PARA EL ANÁLISIS DEL INGRESO NACIONAL. 


MACROECONOMÍA 





La macroeconomía es aquella rama de la Economía que se ocupa de analizar las relaciones que existen entre 
las variables macroeconómicas más significativas, denominadas “agregados económicos”. Se ocupa de lo que 
ocurre en el conjunto del sistema económico: el nivel general de precios y su evolución, la inflación y sus po- 
sibles soluciones, la producción agregada, el nivel de desempleo y su posible reducción, la balanza de pagos, 
el crecimiento económico y el presupuesto público. 


OBJETIVOS BÁSICOS DE LA MACROECONOMÍA: 


1. Alcanzar un elevado nivel y rápido crecimiento de la producción y el consumo. 
2. Bajar la tasa de desempleo y aumentar el empleo. 
3. Estabilizar el nivel de precios (controlar la inflación). 


Para cumplir con estos objetivos, el Estado cuenta con políticas macroeconómicas, que tratan de actuar sobre 
la demanda agregada o la oferta agregada. 


Demanda agregada: los deseos de consumo de todos los agentes que intervienen en una economía (familias, 
empresas, sector público, sector exterior). 


Oferta agregada: la suma de bienes y servicios puestos a disposición por los oferentes. 


INSTRUMENTOS: 





1. Política fiscal: conjunto de decisiones gubernamentales referidas a la percepción de recursos y los gastos 
públicos. 


2. Política monetaria: es el control por parte del gobierno de la cantidad de dinero en circulación que 
está a disposición de las familias y las empresas. 


3. Política crediticia: conjunto de criterios, lineamientos y directrices utilizados por las autoridades monetarias 
para determinar el destino de los recursos financieros dirigidos a los diferentes agentes económicos en forma 
de créditos, induciendo el desarrollo de áreas o sectores económicos prioritarios y estratégicos. 


4. Política presupuestaria: administración de recursos para su aplicación en gastos públicos. 


5. La actividad empresarial que desarrolla el Estado. 


El protagonismo del sector público a lo largo del siglo XX se ha concretado en una serie de actividades que 
van desde el desarrollo de un marco legal para proteger la economía de mercado, hasta la implementación de 
medidas que apuntan a estabilizar la economía. Esquemáticamente, las funciones son las siguientes: 


Indicar qué tipo de política se aplica en cada uno de los siguientes recortes y la función que está 
cumpliendo el estado. 


e Impuestazo y “algo más”: comprar un auto hoy ya cuesta hasta un 140% más que el año pasado. 
+ El nuevo tributo a los vehículos de alta gama, sumado a la devaluación acumulada en los últimos 12 
meses, impactaron con fuerza en los precios. Ahora para subirse a un OKm Premium pueden necesitar- 


se hasta 70 ingresos promedio extra. Autos “populares” ya crecen a tono con la inflación. 


e Los súper chinos dicen que el congelamiento “es una burla”. 
e Señalan que en la lista de 500 hay exceso de productos que no son de consumo cotidiano. 


Buscar dos noticias económicas donde se pueda identificar alguna función macroeconómica del Estado. 


Subrayar ideas principales. 
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CRECIMIENTO (PBI) 


Producto Bruto Interno (PBI): es el valor total de todos los bienes y servicios finales generados en un país 
por los factores de la producción. La riqueza de un país se mide a través de este indicador. 

La creación del producto bruto interno se representa a través del flujo circular en la economía, que recoge 
las transacciones que tienen lugar entre dos grupos o sectores: los consumidores (economías domésticas) 
y los productores o empresas. 





Ingresos 













| Bienes y Bienes y | 
servicios servicios 
| vendidos adquiridos 











Tierra, 
Factores de tabajo | 
producción capital 






Salarios, Rentas 


alquileres, 
beneficios 


LIMITACIONES AL USO DEL PBI: 


El PBI es usado como una medida de bienestar material de una sociedad. Sin embargo, determinadas situa- 
ciones, muestran que el PBI no tiene por qué reflejar correctamente el bienestar o el desarrollo de un país. 


e El PBI no tiene en cuenta la auto-producción o auto-consumo (riquezas producidas y consumidas en el 
propio interior de los hogares). 

e No tiene en cuenta la economía informal (mercado negro). 

e En el caso de los servicios, es muy difícil distinguir entre aumentos de precios por calidad o servicios y 
aumentos por inflación. 

e No tiene en cuenta los costos de contaminación de algunas actividades (minería, soja, etc.). 
El PBI no es indicador de calidad de vida. 


LA CONTABILIDAD NACIONAL Y EL PBI: 





La contabilidad nacional es la registración de la circulación económica general de un país que genera la 
actividad de las tres unidades económicas fundamentales: consumidores, empresas y gobierno. 
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Entre los distintos sectores de la actividad económica de un país que conforman la registración de la conta- 
bilidad nacional, podemos mencionar: 


Agricultura, caza y pesca. 

Explotación de minas. 

Industrias manufactureras. 

Electricidad, gas y agua. 

Comercio al por mayor y por menor. 

Servicios de restaurantes y hoteles. 

Transporte, almacenamiento y comunicaciones. 
Actividad de seguros, financieras y bienes inmuebles. 
Servicios comerciales, sociales y personales. 


Una vez analizada la participación cuantitativa de los distintos sectores y subsectores en forma particular, se 
puede determinar qué participación tienen en la economía de un país. 
La participación en conjunto de todos los sectores mencionados, conforme el PBI. 


METODOS PARA CALCULAR EL PBI: 


MÉTODO DEL GASTO 


Componentes: 

e Consumo (C): es el que realiza el conjunto de los consumidores al comprar bienes y servicios. El consumo 
es igual a la suma de todos los gastos destinados a satisfacer las necesidades corrientes de las economías 
domésticas. 

e Inversión (l): incluye el gasto en bienes no destinados a consumo inmediato. Es el gasto que realizan prin- 
cipalmente las empresas en bienes de capital. 

e Gasto Público (G): es el realizado por el sector público en bienes y servicios. Este gasto público de consu- 
mo e inversión es igual al aporte del sector público al PBI. 


No todo el dinero que gasta el sector público se incluye en el PBI, ya que se excluyen los pagos de transfe- 
rencias (TR). 


e Exportaciones netas (XN): son la diferencia entre las exportaciones y las importaciones de bienes y servi- 


cios (XN = X — M). 
PBI=C+I+ G+ 


Esta magnitud también se conoce como DEMANDA AGREGADA. 


MÉTODO DEL INGRESO: 





Hay que sumar todos los ingresos percibidos por las economías domésticas como contraprestación por 
aportar sus factores al proceso productivo. 


R: renta 
S: sueldo 
T: interés 


ov 


O - 
m 





FORMAS PARA HACER LA CONTABILIDAD DEL PBI: 


e La primera forma es por el producto, contabilizando solamente el precio de los bienes finales de todos los 
sectores y sumándolos. 

e La segunda forma es por medio del valor agregado de todos los sectores involucrados en la producción 
del bien; consiste en sumar el valor agregado que representa la producción de cada etapa del proceso 
productivo. 


Observemos el siguiente ejemplo: 


(2) 
(1) Costo de los El valor agregado y los 


Etapa de la Valor de productos (3) productos intermedios 
producción las ventas intermedios | Valor agregado y finales. 


(centavos) (centavos) (1)-(2)= 3 


En las distintas etapas 
Bienes intermedios de la producción de 
Trigo una pieza de pan se 
Harina añade valor. Como 
Pan al por mayor puede observarse, 

la suma de todas 
Bien final las partidas de valor 
Pan al por menor agregado en la última 


columna (3) es igual al 
TOTAL valor del producto total. 


El valor agregado es el valor del producto de una empresa menos el costo de los productos 
intermedios comprados a sus proveedores externos. 


PBI REAL Y NOMINAL: 








Sabemos que el PBI mide el gasto total en bienes y servicios en todos los mercados de la economía. Si el 
gasto total aumenta de un año a otro, puede ser porque: 


1. La economía está produciendo más bienes y servicios. 
2. O esos bienes y servicios se están vendiendo a precios más altos. 


El PBI REAL es el que nos permite conocer la evolución del PBI una vez descontadas las variaciones en los 
precios. O sea que el PBI NOMINAL a valores corrientes mide los precios existentes cuando se realiza la 
producción y el PBI REAL a valores constantes mide a los precios existentes en un año básico específico. 
Por eso, el PBI REAL es el mejor indicador de la producción de bienes y servicios de la economía y por ello 
es un buen indicador de bienestar económico. 


Producto A Producto B 


Cantidad Precio Cantidad 
2 
150 | 3 


0 
4 





PBI NOMINAL 





2001: $1 x 100 prod A + $2 x 50 prod B = 200 
2002: $2 x 150 prod A + $3 x 100 prod B = 600 
2003: $3 x 200 prod A + $4 x 150 prod B = 1.200 


PBI REAL 





Es la producción de bienes y servicios valorada a precios constantes. Para ello, necesitamos elegir un año 
en el que hubo estabilidad como año base. 

PBI REAL = PRODUCCIÓN (n1) X PRECIOS (n0) 

En el ejemplo dado y tomando como base el año 2001 

2001: $1 x 100 prod A+ $2 x 50 prod B = 200 

2002: $1 x 150 prod A + $2 x 100 prod B = 350 

2003: $1 x 200 prod A + $2 x 150 prod B = 500 


EL DEFLACTOR DEL PBI: 


Dado que los precios de los distintos bienes varían en diferentes proporciones, se debe tratar de establecer 
la variación general de los mismos. Para ello, se recurre a los índices de precios. Éstos son unas medidas 
ponderadas de los precios de cada período en los que cada bien o servicio se valora por su peso o impor- 
tancia en el producto total. Estos índices se usan para deflactar (para eliminar el efecto de la variación de 
los precios en valores nominales). Entonces, el deflactor del PBI nos muestra el aumento o disminución del 
nivel de precios de los bienes y servicios producidos. 

Deflactor del PBI = (PBI nominal / PBI real) x 100 

Se puede utilizar esta expresión para obtener el PBI real a partir del PBI nominal y del deflactor del PBI. 
PBI real = (PBI nominal / deflactor del PBI) X 100 


PRODUCTO NACIONAL BRUTO: 


Mide el valor de la producción obtenida por los factores nacionales situados en el país o en el extranjero. 
Producto nacional bruto (PNB): hace referencia al valor de la producción obtenida por los factores pro- 
ductivos nacionales situados en el país o en el extranjero, y se define como la suma del PBI, más las rentas 
de los residentes nacionales obtenidas por ellos en el extranjero (RRN,) menos las rentas de los residentes 
extranjeros obtenidas por ellos en territorio nacional (RRE). 


Por lo tanto; 





Así pues, la diferencia entre el PBI y el PNB es el flujo de rentas con el exterior. El PNB es la producción que 
se obtiene con trabajo o capital propiedad de los residentes de un país, mientras que el PBI es el producto 
total que se obtiene con trabajo y capital situado dentro del país. 

Por ejemplo: una empresa extranjera que tiene parte de su producción en el país se integra en el cálculo del 
PBI, pero no en el del PNB. 


PBI PER CÁPITA: 


Indica el PBI por habitante. Se obtiene dividiendo el PBI por la población del país. 








DEFINICIÓN Y RELACIÓN ENTRE LOS AGREGADOS ECONÓMICOS. 





De acuerdo como se calcule el Producto o Ingreso Nacional, en cuanto a la inversión realizada se refiere, 
podemos distinguir entre Producto Nacional Bruto y Producto Nacional Neto. Si el cálculo se realiza tenien- 
do en cuenta el factor inflación, podemos distinguir, a su vez, entre Producto Nacional Nominal y Producto 
Nacional Real. 


Producto Nacional Bruto (PNB): Es el resultado de todo lo producido en un año por los factores de pro- 
ducción nacional, que incluye cálculo de Inversión Bruta (el valor de las nuevas adquisiciones de la empresa). 


Producto Nacional Neto (PNN): Es el Producto Nacional Bruto menos las amortizaciones del capital 
durante el año que se considera. Eso significa que en el PNN solo se incluye la Inversión Neta (el valor 
de las nuevas adquisiciones menos las amortizaciones). 


en el que se produjeron los bienes. Es decir, la producción se mide en un momento dado, en pesos 
corrientes, sin eliminar los efectos del crecimiento de los precios. 


Producto Nacional Real: Expresa el valor de la producción que se considera en relación con los pre- 
cios fijos de un conjunto de bienes, en un año base. De esta manera, los valores, no están incremen- 
tados por la inflación. Para esto, se establece una variación general de los precios ya que no todos 
varían de la misma forma, esta variación se denomina INDICE DE PRECIOS. Los índices de precios 
son medidas ponderadas de los precios de cada período en los que cada bien o servicio, se valora de 
acuerdo a su importancia en el producto total. 


a Nacional Nominal; Expresa el valor de la Producción de acuerdo a los precios del periodo 


Producto Bruto Interno (PBI) Es la producción total de bienes y servicios finales realizada por los fac- 
tores de producción localizados en el interior del país, en periodo determinado. 


» Se entiende por producto, a la suma de todos los bienes y servicios finales, ya que no se toman en cuenta 
los bienes intermedios o en proceso que se han utilizado para producirlos, con el fin de evitar doble 
contabilización. 
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+ Se entiende por interno, a que realiza dentro de las fronteras del país sin tener en cuenta el origen de los 
factores, es decir son o no de propiedad nacional. 


+ Se entiende por bruto, el total de bienes y servicios finales sin deducir las amortizaciones de capital. 


El valor del PBI se puede estimar a valor de mercado a través de los costos de los factores. En el primer caso 
se determina sumando el valor de los precios de mercado de los bienes y servicios finales, y si al PBI valorando 
de esta manera se le restan los impuestos indirectos, se obtienen el PBI valorado a precio de los factores. 








aL. 


Actividad N* 12 ) 


1 


Producto Nacional Nominal 


) Relacionar las líneas con los siguientes conceptos: 


es el PNB menos las amortizaciones del capital durante 
un año. 


resultado de todo lo producido en un año por factores de 


Producto Nacional Neto producción nacional, incluye la inversión bruta. 


Producto Bruto Interno 


valor de la producción de acuerdo a los precios del perío- 
do en el que se produjeron los bienes. 


valor de la producción que se considera en relación con 
los precios fijos de un conjunto de bienes, en un año base. 


Producto Nacional Real 


es la producción total de bienes y servicios finales 
realizada por los factores de producción localizados den- 


Producto Nacional Bruto tro del país, en un período determinado. 


2) Realizar el cálculo de contabilidad del PBI mediante la forma del valor agregado: 


- Cuero de vaca: $200. 
- Después de transportarlo hasta el lugar donde se procesará, costará: $220 


- Después de procesado y elaborado algún producto, costará: $300 


3) Sobre la base de los siguientes datos calcule el PBI por cada método: 


Gastos de gobierno 40 0) 


a 


3 
Consumo familiar 76 


Renta 


Inversión 


Interés 
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4) A modo de ejemplo, calcule el PBI de Argentina del año 2011, según los siguientes datos expresados en 


millones de pesos: 
Consumo privado: — 6.728,4 Exportaciones: 1.102,9 
Inversión: 1.767,5 Importaciones: 1.466,9 


Consumo gobierno: 1.741,0 


5) Calcular el PBI Nominal y Real (año base 2010) de la siguiente tabla: 


PRODUCTO A PRODUCTO B PBI PBI REAL 
NOMINAL 


CANTIDAD |PRECIO CANTIDAD 


2010 1100 ps] a] 
2011 1200 2620 AAA 
BE ¡PERES 


PAN AN A A A A 
2014 [20 [1590 394 a | 22 3 3363 
208 > 22 [teto far [30 | | | 
2018 |28—  [tero [so jarso |) | | 





6) Calcular el deflactor del PBI de la actividad anterior. 


7) Calcular el PBI, PBN y PBI PER CAPITA según la siguiente tabla. 


Dejar los cálculos asentados en la hoja. 


PE |2014 ETE 


Renta de argentinos SUIS 92.438 93.768 
en el exterior 
Renta de argentinos 60.523 62.842 70.768 
en Argentina 


Renta de extranjeros |28.455 30.672 S225] 
en Argentina 
Renta de extranjeros |60.387 48.492 TASTE 
en el exterior 


Habitantes CN CI CO 





8) Definir PBI NOMINAL y PBI REAL. ¿Cuál es la diferencia entre ambas definiciones? 
¿Cuál es mejor indicador? ¿Por qué?¿ Qué me indica el deflactor del PBI? 


CICLOS ECONÓMICOS 





Consiste en fluctuaciones del PBI acompañadas de fluctuaciones en la mayoría de las variables económi- 
cas entre las que cabe destacar el nivel de empleo y la tasa de inflación. El origen de los ciclos económi- 
cos se da por los desplazamientos de las curvas de oferta y demanda. 


Clima o 
auge 
PIB 
Recuperación o 
Expansión 





Recesión 









Depresión O 
fondo 






Tiempo 


Depresión o fondo: es el punto más bajo del ciclo. Durante esta fase, el nivel de demanda es bajo en 
relación con la capacidad productiva disponible, lo que provoca desempleo. 


Recuperación o expansión: es la fase ascendente del ciclo. Las curvas de oferta y demanda se desplazan 
a la derecha. 


Cima o auge: es el punto máximo del ciclo. Se alcanza el uso máximo de la capacidad productiva y el ple 
no empleo. 


Recesión: es la fase descendente del ciclo. Las curvas de oferta y demanda se desplazan a la izquierda. 
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Actividad N° 13 


Los siguientes datos expresan el ciclo económico en Argentina. Se pide que indique las diferentes etapas y 
que grafique. 


| Producto interno bruto 





NIVEL GENERAL DE PRECIOS: 


Es una medida global de los precios de los diferentes bienes y servicios en un momento determinado. El 
indicador más frecuente de los precios es el INDICE DE PRECIOS AL CONSUMIDOR (IPC). 


¿QUÉ ES EL IPC Y CÓMO SE CALCULA? 


Es una medida de precios de los bienes y servicios adquiridos por un consumidor típico de algún país. En 
nuestro país el INDEC, es el encargado de medirlo. 

Se realizan encuestas en todo tipos de negocios para conocer el precio de un grupo de artículos que los 
economistas denominan “la canasta”. 


La canasta se determina de acuerdo a la importancia que le den los consumidores a ciertos productos. 
Pasos para calcular el IPC 

1. DENTIFICAR LA CANASTA. j 

2. CONOCER LOS PRECIOS DE LOS ARTICULOS QUE CONFORMAN LA CANASTA. 

3. HALLAR EL COSTO DE LA CANASTA. y 

4. ELEGIR UN AÑO BASE PARA COMPARAR CON OTROS AÑOS EL INCREMENTO DE LOS PRECIOS. 


5. CALCULAR EL IPC. , 
6. CALCULAR LA TASA DE INFLACION. 


EJEMPLO PRÁCTICO: 


1. Supongamos que la canasta de un consumidor típico es 4 kilos de carne y 2 litros de leche. 


E 
ns 


ES 


PY 


Año Precio de la carne Precio de la leche 


2016 50 


2017 70 





2018 


3. 2016 el costo de la canasta es: 4k x $50+2lts x $10=220. 
2017 el costo de la canasta es: 4k x$70 + 2lts x $15=310. 
2018 el costo de la canasta es: 4k x$100 + 2lts x $20=440. 


4. Elegimos el año base (2016). 


5. Calculamos el IPC: _ precio de la canasta actual. 100 
Precio de la canasta año base 





Por ejemplo, calculamos el IPC del año 2016: 220 / 220 .100 =100 
el IPC del año 2017: 310/220 .100 =140.9 
el IPC del año 2018: 440/220 .100 =200 


TASA DE INFLACIÓN 





Las variaciones del nivel de precios se conocen como tasa de inflación, la cual refleja el aumento o dismi- 
nución del nivel de precios de un año respecto de otro. 
Inflación: aumento generalizado y sostenido del nivel de precios. 
Ejemplo: 
Tasa de inflación 2017 = IPC 2017 — IPC 2016 .100 
IPC 2016 
Continuando con el ejemplo anterior: 140.9 -100/100 .100 = 40,9% 


Actividad _N° 14) 


1. Considere una economía que produce los siguientes bienes. Calcule el IPC y tasa de inflación. 
(Año base 2011) 





Año 2011 Año 2012 
Bienes y 


servicios 


Precio Cantidad Precio Cantidad 





4 
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Calcular el IPC de cada año. 
Calcular la tasa de inflación de los siguientes rubros e interpretar el resultado. 


Del año 2004 respecto del año 2000. 

En el rubro “vivienda” del año 2004 respecto del 2003. 

En el rubro “alimentos” del año 2003 respecto del 2002. 

En el rubro “atención médica” del año 2002 respecto del 2000. 
En el rubro “educación” del año 2004 respecto del 2000. 


2000 2001 2002 2003 2004 


Leer el siguiente recorte periodístico y responder el cuestionario: 


¿Qué es inflación crónica? 

¿Qué es hiperinflación? 

¿Qué es inflación galopante? ¿Cuáles son sus consecuencias? 

¿Qué tipo de inflación estamos teniendo en este momento en Argentina? 

Hacer un breve resumen del siguiente artículo explicando cuáles son las causas y las consecuencias 
de la inflación en Argentina. 


Según estimaciones privadas, la tasa de inflación alcanzó el 26 por ciento en la Argentina durante 2007. 
¿Cómo se explica el fenómeno y cuáles son sus efectos? 


Por Marcelo Pedro Dabós 


La Argentina ostenta el récord mundial de años consecutivos con una inflación anual de más del 100 por ciento. 
Fueron 18 años entre 1975 y 1991. En el período que va de mayo de 1989 a marzo de 1990, sufrió una hiperin- 
flación de 11 meses de duración con una tasa acumulada de 15.167 por ciento (una inflación mensual promedio 
de 58 por ciento). 

De esta forma, la Argentina sufrió de inflación crónica e hiperinflación según las definiciones tradicionales del 
modelo de Phillips Cagan (1956): hay inflación crónica cuando los precios aumentan más de 100 por ciento anual 
durante varios años e hiperinflación cuando se registran aumentos superiores al 50 por ciento mensual. 

Ahora bien, los períodos inflacionarios de las décadas del “70, ‘80 y principios de los '90 pueden explicarse por la 
monetización del déficit fiscal. No obstante, esta interpretación no es aplicable a la Argentina de los últimos años. 
En la situación de alto desempleo de 2002, había un amplio margen para ejecutar políticas públicas keynesia- 
nas que fomentarán la demanda agregada. 

En efecto, en un escenario donde la economía subutilizaba sus recursos, un incremento de demanda aumenta- 
ba la producción prácticamente sin impacto sobre los precios. 
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No obstante, una vez que la economía alcanza una situación de relativo pleno empleo, la oferta agregada 
tiende a ser vertical. 


Es decir, el aumento de la demanda agregada no genera un incremento en la producción sino que, como 
sostiene la teoría monetarista, se refleja mayormente en aumentos de precios. Y aquí puede detectarse la 
causa de la inflación que actualmente aqueja a la Argentina. 

Ahora bien, para situarnos en el presente contexto, observemos que según Samuelson, Nordhaus y Pérez 
Enrri (2008) hay inflación galopante cuando la tasa supera el 20 por ciento anual. 

Según la versión oficial del Instituto Nacional de Estadísticas y Censos (INDEC), en 2007, la tasa de inflación 
fue del 8,5 por ciento. 

No obstante, la inflación real habría alcanzado el 26 por ciento en 2007, según un documento (1) elaborado 
por una comisión técnica del INDEC, compuesta por técnicos desplazados de sus puestos por mantener su 
independencia frente al gobierno nacional. 

Por otro lado, las expectativas de inflación para 2008 alcanzan el 34,7 por ciento, según la encuesta (2) del 
Centro de Investigación en Finanzas (CIF) de la Universidad Torcuato Di Tella. 

Así, de acuerdo con Samuelson, Nordhaus y Pérez Enrri, la Argentina ha entrado en inflación galopante. 
Ahora bien, estas altas tasas de aceleración de los precios acarrean graves consecuencias económicas 
pues erosionan las tres funciones básicas del dinero: reserva de valor, unidad de cuenta y medio de pago. 
En primer lugar, la inflación galopante reduce significativamente las remuneraciones reales de los sectores de 
ingresos fijos (asalariados, jubilados y pensionados) y eleva las líneas de pobreza e indigencia. 

En segundo lugar, la inflación galopante reduce el contenido informativo de los precios y distorsiona las decisio- 
nes de consumo, producción e inversión. En este marco, los agentes buscan mecanismos para reducir los costos 
del fenómeno como acortar el plazo de los contratos y establecer actualizaciones monetarias periódicas. 

En tercer lugar, la inflación galopante erosiona también el valor real de la recaudación tributaria a través de 
lo que se conoce como “efecto Olivera-Tanzi”, que ocurre cuando los impuestos se pagan un tiempo después 
de ocurrido el hecho económico que les dio origen. Debido al retraso en el pago, la inflación disminuye el 
valor real de lo recaudado. 

De esta forma, si el gobierno tiene deudas en moneda local, tiene incentivos a licuarlas generando más inflación. 
A medida que crece la inflación, se reduce la demanda de dinero que es la base sobre la cual se cobra el 
impuesto inflacionario. Así, cada vez se necesita una mayor tasa de inflación (la tasa del impuesto) para 
obtener por esa vía un cierto nivel de recursos para el Estado. 

En definitiva, en este artículo hemos expuesto las causas y consecuencias del gran problema económico 
que enfrenta actualmente la Argentina. 

Afortunadamente, a lo largo de los años, los economistas han diseñado diversos modelos que pueden orien- 
tar políticas económicas para combatir la inflación. 


DESEMPLEO 





El desempleo es el problema macroeconómico más grave en la Argentina debido a su importancia cuanti- 
tativa, a sus consecuencias sociales y a que sus efectos suelen concentrarse en grupos específicos de la 
sociedad. 

El desempleo afecta a aquellas personas de la población activa que reuniendo las condiciones de edad y 
capacidad física y mental para realizar un trabajo remunerado, buscan empleo y no lo encuentran. 


TIPOS DE DESEMPLEO: 





Cíclico: tiene lugar cuando los trabajadores y en general los factores productivos quedan ociosos debido a 
que el gasto de la economía durante ciertos períodos es insuficiente para dar empleo a todos los recursos. 


Estacional: es el causado por los cambios en la demanda de trabajo en momentos diferentes del año. 
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Friccional: está ligado al funcionamiento normal del mercado de trabajo y se origina cuando los trabajado- 
res dejan sus puestos para buscar otro. Así, la desocupación friccional surge porque los trabajadores tardan 
en encontrar el trabajo que mejor se ajusta a sus calificaciones y gustos. 


Estructural: se debe a desajustes entre la calificación o la localización de la fuerza de trabajo y la califica- 
ción requerida por el empleador. La informatización y la robotización de ciertas actividades pueden llevar a 


que muchos trabajadores permanezcan desocupados durante largos períodos por no contar con la forma- 
ción técnica requerida. 


EFECTOS DEL DESEMPLEO: 





Caída de la producción: la existencia de desempleo supone una deficiente asignación de recursos. Si toda 
la población activa pudiera trabajar, la producción total del país sería mayor. 


Disminución de la demanda: el nivel de pobreza de los individuos aumenta cuando pasan a la condición 
de desempleados. Como consecuencia, se genera una caída de la demanda agregada. 


Aumento del déficit público: si el desempleo crece, el sector público deberá afrontar mayores gastos por 
subsidios de desempleo. 


Efectos psicológicos negativos: a lo largo de la historia, el trabajo se ha convertido en un factor de autoesti- 
ma y en una carta de presentación social. Por ello, el desempleado se siente desvalorizado socialmente. 
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Países de América Latina y Caribe. Año 2012 
Guatemala 2,7 
Cuba 3,2 
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Bi sE 
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PAS ENS TENIS 
Bolivia 5,8 
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Uruguay 6,2 
A. Latina y el Caribe mmm 6,4 
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Paraguay 6,5 
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Honduras * 6,3 
yy DESEES INEA 
Perú 7,0 
Argentina 7,3 
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Costa Rica 7,3 
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, o] 
Colombia 11,3 
Barbados 12,2 
Jamaica 13,7 
A A O 
Bahamas * 13,7 
Rep. Dominicana 14,3 

















Actividad_N* 15 ) 


Lee y comenta brevemente el siguiente artículo teniendo en cuenta los tres objetivos macroeconómicos que 
tiene el Estado (crecimiento, estabilidad de precios y empleo). 


Del diario “El Cronista” del 13 de enero de 2014. 


ARGENTINA LIDERÓ RANKING REGIONAL DE BAJO CRECIMIENTO, 
ALTA INFLACION Y DESEMPLEO. 





Con un alza del PBI de 3%, 27% de inflación y desempleo en torno al 7,3%, en 2013 se ubicó en el 
podio de países con peores variables macroeconómicas de América del sur. 


Por MARIANA SHAALO Buenos Aires. 

Con un crecimiento económico en torno a 3%, 27% de inflación y un nivel de desempleo de 7,3%, Argentina 
se ubicó en 2013 en el podio de países con peores variables macroeconómicas de la región. 

En un análisis comparativo de diez naciones de Sudamérica realizado por la consultora Economía 8 Regio- 
nes, Argentina ocupa el tercer puesto entre los países de menor crecimiento económico y mayor nivel de 
desempleo y el segundo con más alta inflación. 

A pesar que el crecimiento económico de la región se vio afectado por el contexto global, “el comportamiento 
de la economía argentina estuvo gobernado por las consecuencias de sus políticas más que por la dinámica 
del mundo. 


La tasa de expansión del PBI se recuperó respecto del 2012 y habría alcanzado un 3% de variación intera- 
nual, en un marco de estancamiento del empleo, aceleración inflacionaria y crisis cambiaria con pérdida de 
reservas internacionales”, advirtieron desde la consultora. 


De acuerdo al Estimador Mensual de la Actividad Económica (Emae) del Instituto Nacional de Estadística y 
Censos (Indec), en los primeros diez meses del año la economía se expandió 5,4%. Sin embargo, para los 
analistas privados el aumento medido por el organismo oficial está sobrestimado y 2013 habría finalizado con 
un alza en torno a 3%. De esta manera, sólo Venezuela (1%) y Brasil (2,5%) habrían tenido un crecimiento 
económico inferior, según las estimaciones realizadas por Economía 8 Regiones en base a datos del Fondo 
Monetario Internacional (FMI) y el Congreso. Por el contrario, las naciones con mayor alza del PBI en 2013 
fueron Paraguay (12%), Bolivia (5,4%) y Perú (5,4%). 


“Si bien el contexto externo aminoró el crecimiento de la región, los desequilibrios económicos internos ju- 
garon un rol fundamental en explicar la dinámica de las variables económicas de nuestro país”, remarcó la 
consultora. 


El documento da cuenta que los bajos crecimientos económicos de Venezuela y Argentina son producto de 
los efectos negativos de la inflación mientras que del otro lado los países con suba de precios moderadas 
lograron sostener tasas de crecimiento más elevadas. En ese sentido, Venezuela sigue liderando el ranking 
de países con mayor suba en el índice general de precios con un alza estimada de 38% en 2013, seguido de 
Argentina con 27% y Uruguay con 8,5%. Del otro lado del espectro, se ubicaron Chile con una inflación de 
1,7%, Colombia con un alza de 2,2% y Ecuador y Perú con una suba estimada de 2,8%. 


“La inflación en Argentina pasó de 24% en 2012 al 27% en 2013, con una marcada aceleración hacia fin de 
año, tal que si se anualiza el dato de diciembre (2,9%) se alcanzaría un aumento de precios del 41% en los 
doce meses”, recalcó Economía 8 Regiones. 


“A su vez, Venezuela y Argentina se presentan como los países con menos reservas internacionales sobre 


PBI y per cápita, lo que los hace más vulnerables a shocks en sus mercados cambiarios”, remarcaron desde 
la consultora que dirige Alejandro Caldarelli. 
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DESEMPLEO 





A pesar del incremento en el nivel de actividad, el mercado laboral argentino en 2013 se mantuvo en los 
niveles del año anterior. El desempleo se habría ubicado en torno al 7,3%, con una tasa de empleo cerca- 
na al 42,7%, de acuerdo a las proyecciones de Economía 8 Regiones. De esta manera, sólo Venezuela y 
Colombia con niveles de desocupación de 9,2% y 8,4% respectivamente se habrían ubicado por encima 
de Argentina. Por el contrario, Paraguay cuenta con la menor desocupación (5,4%), seguida por Ecuador 
(5,5%) y Brasil (5,8%). 


Si bien el empleo es un factor que incluso los gremialistas han empezado a mirar de reojo para calibrar sus 
demandas salariales en 2014, los niveles de desocupación todavía están lejos de los registrados tras la cri- 
sis del 2001/2002 cuando más del 20% de la población económica activa estaba desempleada. 


EL PRESUPUESTO DEL SECTOR PÚBLICO: 


Antes del inicio de cada período económico, el sector público prepara un plan de acción que abarca el conjunto 
de los gastos e ingresos previstos para ese período. Ese documento contable se llama PRESUPUESTO. 

Si los ingresos públicos superan los gastos, habrá un superávit presupuestario. Por el contrario, habrá déficit 
presupuestario cuando los ingresos sean menores que los gastos. El presupuesto estará equilibrado cuando 
ambas partes sean iguales. 


Lógicamente, las medidas expansivas, como el aumento del gasto público o la reducción de impuestos, 
tenderán a crear déficit en el presupuesto. 


El presupuesto constituye un instrumento básico de planificación financiera a corto y mediano plazo que per- 
mite instrumentar el plan de acción del gobierno. En nuestro país, el presupuesto rige desde el 1° de enero 
hasta el 31 de diciembre de cada año. 


Para las administraciones públicas, el presupuesto es el marco jurídico y financiero al que deben ajustar toda 
su actividad. Los gastos tienen carácter limitativo; en cambio los ingresos son de tipo estimativo. 


8 
4) 





PRINCIPIOS PRESUPUESTARIOS: 








Competencia Los presupuestos de la Administración Pública Nacional son elaborados por el Poder 
Ejecutivo y presentados al Poder Legislativo, que los aprueba mediante la sanción 
de una ley. Debatir y aprobar este documento constituye una de las tareas funda- 
mentales de cualquier parlamento. 


Universalidad Los presupuestos deben incluir todos los gastos e ingresos de la Administración 
Pública Nacional. Ello significa que el presupuesto deberá abarcar la producción de 
todos los bienes y servicios, así como los recursos reales y las disponibilidades fi- 
nancieras que requieren las instituciones públicas para producirlos. No es convenien- 
te recurrir a fondos administrados mediante normas, procedimientos y responsables 
ajenos al presupuesto o provenientes de entidades que no figuren en el presupuesto. 


Unidad Los presupuestos de los distintos organismos de la administración deben confeccio- 
narse, aprobarse y ejecutarse con sujeción a una política presupuestaria única. Ello 
significa que la política de cada institución debe enmarcarse dentro de una política 
presupuestaria global. 


Flexibilidad Si bien debe intentarse ejecutar el presupuesto conforme a lo previsto, no es acon- 
sejable la absoluta rigidez, dado que toda previsión puede verse sujeta a modifica- 
ciones en el transcurso del ejercicio como consecuencia de cambios en las circuns- 
tancias económicas o financieras particulares de cada organismo. 


Temporalidad Dado que el presupuesto expresa la acción del Gobierno a corto plazo, debe referir- 
se a períodos de tiempo acordes con los ciclos de la actividad económica general. 


Claridad Debe ser de fácil comprensión. 

Realismo Los objetivos del presupuesto deben poder ser ejecutados. 
Exclusividad Debe referirse únicamente a cuestiones de índole presupuestaria. 
Continuidad Deben elaborarse a partir de los resultados de ejercicios anteriores. 











CONTENIDO DEL PRESUPUESTO DE LA ADMINISTRACIÓN PÚBLICA 
NACIONAL: 





Los presupuestos deben contener como mínimo la siguiente información: 


1. Presupuesto de recursos: incluye todos los ingresos de la administración central y de cada uno de los 
organismos descentralizados. 


2. Presupuesto de gastos: incluye los créditos necesarios para atender el cumplimiento de las erogaciones 
previstas para todo el ejercicio entrante. 


3. Proyectos de inversión: se deben mostrar por separado los créditos asignados a cada uno de los pro- 
yectos de inversión que se ha previsto ejecutar. 


4. Resultados de las cuentas corrientes y de capital: para cada componente de la administración central. 


CLASIFICACIÓN DE LOS GASTOS: 





e Corrientes: se destinan a financiar los servicios públicos, tales como la educación, asistencia sanitaria, 
justicia, defensa, etc. Representan el porcentaje más elevado de gastos del sector público. Su principal 
componente son las remuneraciones de los funcionarios y el personal que trabaja en los distintos orga- 
nismos del Estado. 

e De capital: son los que se destinan a mantener y ampliar el capital productivo del país. Comprenden la 
inversión en vías de comunicación, puertos, hospitales, etc. 

e Aplicaciones financieras: abarcan aportes de capital, adquisición o venta de títulos y valores, concesión 
de préstamos y el pago de deuda. 


CLASIFICACIÓN DE LOS INGRESOS: 





e Ingresos fiscales: está compuesto por los impuestos directos (recaen sobre la renta), impuestos indirectos 
(recaen sobre el consumo) y otras tasas. 

e Ingresos no fiscales: se agrupan en cuatro categorías: 

e Transferencias corrientes: son las sumas que la administración recibe de otras entidades, por ejemplo de 
lo generado por las loterías. 

* Ingresos patrimoniales: constituidos por las rentas que generan los bienes patrimoniales del Estado, por 
ejemplo alquiler de bienes. 

e Ingresos generados por la enajenación de inversiones reales: están integrados por el producto de las 
ventas de bienes patrimoniales del Estado. 

e Transferencias de capital: se refiere a los ingresos provenientes de la colocación de deuda en el país o 
en el exterior. 


EL DÉFICIT PRESUPUESTARIO: 





Cuando los ingresos públicos son inferiores a los gastos, el presupuesto incurrirá en déficit. El déficit puede ser: 


e Cíclico: cuando la economía se encuentra en la fase recesiva del ciclo económico, disminuye la recauda- 
ción de impuestos por la caída de la actividad y aumenta el gasto público al incrementarse las presta- 
ciones por desempleo. En estas circunstancias, el déficit tiende a reanimar la demanda, suavizando las 
consecuencias de la recesión. 


e Estructural: es aquel que persiste incluso cuando la economía está en la fase alta del ciclo económico y 
cerca del pleno empleo. En este caso, ni siquiera el incremento de ingresos, derivados del nivel de activi- 
dad, sirve para reducir la deuda del Estado, que se convierte en un fuerte freno para el desarrollo económico. 


Durante gran parte del siglo XX, los presupuestos generalmente han cerrado con déficits significativos. 
Por consiguiente, vale la pena analizar cómo financiar el gasto público: 


1. Estableciendo impuestos: siempre resulta impopular. 

2. Emitiendo dinero: en general esta opción aumenta la inflación. 

3. Emitiendo deuda pública: el problema de esta medida es que el Estado en algún momento debe devol- 
ver las cantidades prestadas más los intereses pactados, lo que provocará en el futuro un aumento del 


gasto público y un nuevo déficit. 





DINERO Y BANCOS 





El dinero es una mercadería de aceptación generalizada, 
que se utiliza como medio de pago y medida de valor. 


ORIGEN DEL DINERO 





Del dinero — mercancía al dinero fiduciario. 


Para las transacciones, se podría intercambiar lo que uno tiene para ofrecer por lo que uno necesita para 
satisfacer necesidades. En este caso, tendríamos que encontrar alguien que quiera lo que nosotros tenemos 
y tenga lo que necesitamos. Eso serian un trueque. 


Ya en la antigúedad las sociedades encontraron más practico usar un bien como intermediario para las tran- 
sacciones. En principio, se usaron bienes para que tuvieran valor intrínseco, es decir, que no solo sirvieran 
como dinero, sino que sirvieran también para satisfacer directamente necesidades; por ejemplo, la sal. Es 
decir, dinero - mercancía. 


¿Que característica debería tener un bien usado como dinero? 


>En primer lugar, como dijimos anteriormente, debe tener aceptación generalizada. 

>Debe ser portable para poder llevarlo de un lado al otro. Por esto es conveniente que aun valo- 
res importantes tengan un peso y tamaño tal que puedan ser trasladados con cierta facilidad. 

>Debe ser divisible, para poder efectuar tanto pagos grandes como pequeños. 

>Debe conservar su valor a través del tiempo. 


Nótese, por ejemplo, que las casas no podrían ser uti- 
CONCEPTOS CLAVE + lizadas como dinero, tanto por no ser portables como 
por no ser divisibles. Y no sería practico usar tomates 


e Trueque como dinero, porque se echan a perder a los pocos días 
Intercambio de mercancía, sin uso de di- de madurar, es decir, no conservan su valor por mucho 
nero como intermediario en la transacción. | tiempo. 


e Dinero — mercancía Durante muchos años, se usaron metales preciosos, 
Bien usado como dinero, que además po- como oro y plata, para cumplir las funciones de dinero. 
see valor propio como mercancía, al tener | Para no tener que pensarlos cada vez que se hacía una 
usos distintos de su función como dinero. transacción, se fabricaban piezas de igual peso, a las 

que se marcaba con un sello indicando cuanto pesaban. 

Así se acuñaron las primeras monedas. 





Pero hasta las monedas podían ser incomodas para trasladar grandes valores. Así, surgieron instituciones 
— precursoras de los bancos actuales — en las cuales se depositaban los metales preciosos, y entregaban 
papeles que acreditaban la tenencia de los mismos. Así, una persona podía pagar sus obligaciones con esos 
papeles, y, quienes lo recibían, podían presentarse ante la institución depositaria y retirar el metal correspon- 
diente. O podía a su vez entregar el papel a un tercero (que pasaba a ser el poseedor del metal depositado) 
haciéndolo circular. 
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En la medida que esta práctica se generalizó, se usaron las transacciones no sólo monedas, sino también 
papel que representaba la tenencia de monedas. En teoría, durante siglos fue posible ir con ese 

papel — moneda a retirar el metal a un banco: 

el papel (billete) estaba respaldado por otro valor (el metal). En ese sentido, los billetes circulantes eran 
convertibles: se los podía convertir (cambiar) por otra cosa, de la cual no se dudará de su valor. 


Pero, con el tiempo, esa convertibilidad de los billetes en metálico fue cayendo en desuso, por una serie 
de medidas que fueron adoptando distintos gobiernos alrededor del mundo: 


e Realizaron la emisión de sus propias monedas y billetes, y prohibieron que otros lo hagan, al menos 
dentro del territorio que gobernaban. 


+ Establecieron que el dinero que ellos emitían (sus monedas y billetes) fueran de aceptación obligatoria 
en los intercambios que se realizaran en todo su territorio, para asegurar que fueran un medio general de 
cambio. 


e Interrumpieron la convertibilidad de sus billetes, de modo que actualmente su valor reside únicamente 
en la capacidad de realizar pagos con ellos: ya no es posible ir a un banco y decir “quiero mi oro o mi 
plata, aquí está el billete que certifica que yo soy el propietario“. 


Se pasó el dinero fiduciario, cuyo valor radica no en la posibilidad de usarlo para satisfacer directamen- 
te necesidades, sino la confianza que existe de que podrá ser usado para adquirir bienes con los cuales 
satisfacer necesidades. 


Funciones del dinero 


Medio de cambio y pago: elimina el complejo sistema de trueque permitiendo el intercambio de bienes y 
el pago de deudas con mayor rapidez y facilidad. 


Depósito de valor: los rendimientos resultantes del trabajo se pueden acumular en forma de dinero para 
poder adquirir bienes y servicios en el futuro. 


Unidad de medida: permite que exista un sistema de precios, ya que al establecer la equivalencia en 
dinero de cualquier bien y servicio ofrecido en el mercado, éste se convierte en el patrón universal que 
permite la comparación de los valores de diferentes bienes. 


Valores de pago diferido: se pueden realizar actividades comerciales a futuro. 
Reserva de riqueza: posibilita acumular ganancias, que luego se convertirán en otros bienes. 
Agregados monetarios: 


Los agregados monetarios son elementos representativos del dinero, de acuerdo a las posibilidades de su 
utilización como medio de pago y en función de su liquidez. Por lo tanto: 


El agregado M1: representa las monedas y billetes, más los depósitos sobre los cuales se pueden girar 
cheques, más las reservas del Banco Central. A este agregado se lo denomina base monetaria. 


El agregado M2: está compuesto por el agregado M1 más los depósitos en caja de ahorro. Es llamado 
liquidez monetaria. 


El agregado M3: está compuesto por el agregado M2 más los depósitos a plazo. Recibe el nombre de 
disponibilidades líquidas. 


El agregado M4: incluye además al llamado “cuasi dinero”, es decir pagarés del tesoro, certificados de 


depósito y otros instrumentos financieros muy líquidos. Recibe el nombre de activos líquidos en manos del 
público. 


MM - 
A 


Efectivos en Monedas 
manos del 


público Billetes 


Depósitos a la Vista 


Depósitos de Ahorro 
Depósitos a Plazo 


“Cuasi - dinero” 





La suma de los agregados se denomina en la economía OFERTA MONETARIA. Es la suma de dinero circu- 
lante en el mercado más el dinero que se encuentra depositado en bancos u otras entidades financieras. 


BANCOS 





Los bancos son organizaciones que tienen como función tomar recursos (dinero) de personas, empresas u 
otro tipo de organizaciones y con estos recursos dar créditos a aquellos que lo soliciten. 
Funciones: 


1. Operaciones de recepción de fondos: se denominan operaciones pasivas (depósitos a plazo fijo, caja de 
ahorro, etc.). 


2. Operaciones de préstamo: se denominan operaciones activas. 


3. Operaciones accesorias: la constituyen todo el resto de servicios que otorga, como tarjetas de crédito, 
cobro de impuestos, pago de sueldos, etc. 


La actividad bancaria está regulada y controlada por el Banco Central de la República Argentina 
(BCRA), que establece en su carta orgánica que “el banco tiene por finalidad promover, en la medida 
de sus facultades y en el marco de las políticas establecidas por el gobierno nacional, la estabilidad 
monetaria, la estabilidad financiera, el empleo y el desarrollo económico con equidad social”. 


Las entidades bancarias tienen en sus manos la posibilidad de incrementar o disminuir la oferta monetaria. 
El sistema bancario funciona de la siguiente manera: si los ahorristas depositan su dinero en los bancos, 
éstos pueden prestar ese dinero a quienes lo necesiten. El BCRA, en este caso, es el que determina cuánto de 
ese dinero puede ser otorgado en forma de crédito, y lo hace a través de la fijación del encaje bancario. Esto 
significa que determina cuál será el monto mínimo de efectivo que deberán mantener como reserva los bancos. 


Por lo tanto, cuando un banco recibe como depósito $1.000 y el encaje se determina en un 20%, podrá 
prestar sólo $800, manteniendo $200 en reserva. Si estos $800, por medio de inversiones en distintos ne- 
gocios vuelven al sistema bancario, retornarán al mercado transformados en préstamos por $640 (después 
de retener el 20% en concepto de encaje) y así sucesivamente. De esta manera, los $1.000 han creado una 
expansión que no hubiera existido de no mediar el sistema bancario. 


Este crecimiento de la masa monetaria tiene relación inversa con el encaje, esto significa que si el encaje 
bancario aumenta, disminuye la oferta monetaria y viceversa. 
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POLÍTICA MONETARIA: 





En primer lugar, debemos indicar que, si en una economía hay más dinero en circulación, es lógico pensar 
que se producirán más transacciones; sin embargo, si el dinero no circula se producirán menos. Parece 
lógico pensar también que, a mayor número de transacciones, habrá más crecimiento económico, por lo 
que las autoridades deberían favorecer estos extremos. El problema viene porque, en una economía de 
mercado, un exceso en el número de transacciones suele provocar elevados niveles de inflación lo que con 
posterioridad dañará la economía. 


La política monetaria es el proceso por el cual el gobierno, el Banco Central o la autoridad monetaria de un 
país controlan la oferta monetaria y los tipos de interés. Para ello utilizan tres elementos: 


e Los encajes (o coeficientes de reservas): el BCRA determina el porcentaje de encaje y lo puede utilizar 
para controlar la oferta monetaria. Por ejemplo: si quiere restarle liquidez al sistema bancario, por ende al 
mercado, aumenta el encaje, provocando una retracción, es decir, encarecimiento del dinero debido a la 
falta del mismo, lo que determinará la suba de la tasa de interés. Obviamente, una situación inversa gene- 
rará la baja de la tasa de interés. 


e Redescuentos: en este caso, el BCRA actúa como banco de bancos, es decir, que el BCRA presta dinero 
a los bancos privados y públicos, recibiendo documentos que éstos, a su vez recibieron de sus clientes, 
cobrando por ello una tasa de redescuento. De esta manera, los bancos obtienen liquidez, permitiéndoles 
ampliar su capacidad de préstamo. 


e Operaciones de mercado abierto: en este caso, el BCRA influye en el mercado a través de la venta de títu- 
los públicos, ofreciendo pagar una tasa de interés a sus compradores. El objetivo del BCRA al vender estos 
títulos es retirar moneda del mercado y así disminuir la liquidez del mismo. 





Banco Central de la Republica Argentina 





=p 
Actividad N* 16 ) 


1. Graficar el siguiente ciclo económico, indicando sus diferentes etapas: 


2002 


240 





2. Calcular el IPC de cada año. 
3. Calcular la tasa de inflación de los siguientes rubros e interpretar el resultado: 


a. Del año 2003 respecto del año 2000. 

b. En el rubro “hogar” del año 2007 respecto del 2004. 

c. En el rubro “transporte” del año 2006 respecto del 2005. 

d. En el rubro “educación” del año 2005 respecto del 2004. 

e. En el rubro “esparcimiento” del año 2006 respecto del 2004. 


2004 2007 
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4. Cuestionario 
a. ¿A qué denominamos “inflación”? 


b. ¿Qué tipos de inflación hay? 
c. ¿Cuáles son las consecuencias de la inflación? 


ACTIVIDAD 


Consideren los siguientes datos para el año 2000. Medidos en miles de millones de pesos de 1993. 


e PBI: 276 

e Importaciones: 34 

e Consumo privado: 192 

e Consumo público: 36 

e Inversión Bruta Interno Fijo: 50 

e Exportaciones: 31 

e Variación de existencias: 1 (aumento) 


En el año siguiente, el consumo privado disminuyó a 181; la inversión Bruta Interna Fija a 42, la 
importación a 30, en tanto el consumo público se mantuvo en 36, y las exportaciones 
aumentaron a 32. Ese año las existencias aumentaron en 3. 

A partir de estos datos: 

(D¿Pueden estimar cuanto fue el PBI del año 2001? 


(2) ¿Aumento o disminuyo respecto al año 2000? ¿Cuánto? 


(3) ¿Cuáles fueron las variables que más incidieron en esa variación? 





6. Buscar información sobre el presupuesto 2019 de Argentina, destacar ideas principales de lo 
encontrado (anotar fuente de la información). 


7. ¿En qué consistía el trueque? ¿Cómo surge el dinero? ¿Cómo se define el dinero? 


8. Analizar y responder según las funciones del dinero: 


a) Si un automóvil se vende a través de un aviso publicado en un diario y la persona que lo compra quiere 
pagar con pesos, ¿qué función del dinero no está presente? 


b) Cuando se realiza una compra a crédito a un proveedor, ¿qué función del dinero se utiliza? 


c) Cuando los medios publican a la personas más ricas del mundo, ¿qué función del dinero se utiliza? 





9. Determinar si las siguientes afirmaciones son verdaderas o falsas. Justificar las respuestas falsas. 


a) La única función del Banco Central es emitir moneda. 


E 


b) La política monetaria es un instrumento de la política macroeconómica. 


c) Los elementos utilizados por la política monetaria son: los encajes y los redescuentos. 


d) Los bancos centrales actúan como banco de bancos. 


e) Unas de las medidas primordiales del BCRA es mantener estabilidad monetaria. 
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10. Leer el siguiente texto, subrayar ideas principales. 
LA POLÉMICA SOBRE LA EFECTIVIDAD DE LAS POLÍTICAS MACROECONÓMICAS. 


Una discusión que se suele dar en macroeconomía es sobre la intervención del gobierno para regular la 
demanda agregada, especialmente a través de la política fiscal. Los economistas keynesianos abogan 

por un uso de todos los instrumentos disponibles y, en particular, de la política fiscal para moderar el ciclo 
económico. En una posición opuesta, los economistas neoliberales prefieren que el Estado intervenga lo 
menos posible; y si lo hace, que sea a través de políticas monetarias enfocadas exclusivamente en contro- 
lar la inflación. 


Política fiscal keynesiana versus política neoliberal. 


El uso de los gastos e ingresos públicos como herramienta anticíclica suele denominarse política keynesiana, 
en alusión a las recomendaciones de John M Keynes, que proponía aumentar los gastos públicos y/o reducir 
los impuestos cuando la economía estuviera en una fase de auge, es decir, crecimiento vigoroso. 


Keynes escribió su obra principal, la teoría general del empleo, el interés y el dinero, que centro la atencion 
académica en la macroeconomía, a partir de la observación de la experiencia de la Gran Depresión, o crisis 
de 1930, en la cual llegó a haber niveles intolerables de desocupación y miseria. En el caso de Estados Uni- 
dos, la principal potencia económica mundial, en cuatro años (desde 1929 a 1933) el PBI disminuyó 26%, 
sin que la economía del sector privado diera claras muestras de revertir la situación. En 1933, el gobierno de 
Estados Unidos puso en marcha un plan económico conocido como New Deal (Nuevo Trato) que implicó una 
fuerte intervención del Estado y que incluyó un importante plan de obras públicas, tendientes a aumentar la 
demanda agregada. A partir de ese momento, hubo una fuerte reversión del ciclo, logrando en 1936 un nivel 
de producción similar al que había en 1929. 


Sin embargo, hay quienes sostienen que el Estado debería intervenir lo menos posible en la economía. Son 
los partidarios del liberalismo económico o neoliberalismo. El liberalismo económico tuvo como principal 
figura a Adam Smith, filósofo y economista del siglo XII que se postulaba que los mercados, funcionando 
libremente, producían los mejores resultados para la sociedad. En el siglo XX luego de la interrupción de 
las ideas de Keynes, que refutaron muchas de las concepciones liberales, las ideas de Smith resurgieron 
de la mano de economistas como Friedrich Hayek (austríaco) y Milton Friedman (estadounidense). Este 
resurgimiento del liberalismo fue denominado neoliberalismo. 


Los neoliberales sostienen que los mercados tienen la capacidad de regular en forma eficiente, de modo tal 
que si hubiera demanda insuficiente, los precios bajarían hasta el punto de incentivar a los compradores a 
que adquieran la producción que se pone a la venta. Y si disminuyera la oferta, los precios subirían, desalen- 
tando a los compradores y llevando nuevamente el equilibrio entre oferta y demanda. Y que, si eso a veces 
no ocurre, es en gran medida producto de regulaciones que impone el Estado, que restringen la competencia 
e impiden que disminuyan los precios cuando esa disminución es necesaria para equilibrar los mercados. 


El neoliberalismo desconfía profundamente del Estado, porque cree que está conducido por personas que 
se ven guiadas por sus propios intereses y no buscan el mayor bienestar para el conjunto de la sociedad, 
y/o que no tienen los conocimientos suficientes como para orientar a la economía de modo eficiente, como 
resultaría en el caso del libre funcionamiento del Estado. 

E z 


De esta manera, los neoliberales suelen estar en contra de utilizar la política fiscal para moderar el ciclo 
económico, ya que sostienen que termina perjudicando más de lo que beneficia. Prefieren que el Estado no 
intervenga; pero de hacerlo consideran mejor que lo haga a través de la política monetaria, conducida por 
un Banco Central dirigido por profesionales cuyo objetivo principal sea controlar la inflación, y que no estén 
sujetos a las Órdenes de funcionarios políticos. 


Esta es una discusión no saldada, ya que siguen existiendo distintas posturas. En los principales países de- 
sarrollados, estas posturas derivaron en distintas recomendaciones de política para recuperar la economía 
luego de la crisis internacional de 2008 — 2009. Por ejemplo, el estadounidense Paul Krugman ha sostenido 
que lo países que tienen recesión o bajo crecimiento deberían implementar políticas fiscales expansivas. 
Pero las autoridades económicas de los países Zona Euro (el conjunto de países que usan el euro como 
moneda) han mantenido una visión distinta, como se desprende del hecho de que, desde el 2010 a (2014) 
los gastos públicos se redujeron y la recaudación de impuestos aumento, mientras el PBI de la Zona Euro 
permaneció prácticamente estancado. 


Actividad.) 


RESPONDER: 


¿Cuáles de las siguientes frases están más cerca del pensamiento neoliberal y cuáles están más cerca del 
pensamiento keynesiano?: 


1) Los mercados, si se les permite funcionar bien, asignan los recursos en forma eficiente, por lo que lo 
más conveniente para la sociedad es que el Estado se abstenga de invertir en la economía. 


2) Si el Estado interviniera en la economía través de políticas expansivas o contractivas, siempre es 
preferible que lo haga a través de la política monetaria. 


3) Una de las obligaciones ineludibles del Estado es actuar para moderar el ciclo económico, a través de 
políticas anticíclicas. 


4) Cuando hay una recesión en un contexto de inflación y las tasas de interés son muy bajas, es necesario 
aumentar el gasto público y/o disminuir los impuestos para impulsar el crecimiento económico. 
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